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MY LOCAL

… der macht was er will! Ist es nun der Ap-
ril oder ist es der Umstand der unendlich 
wirkenden anhaltenden Situation? Irgend-
wie passt dieser Aprilspruch in diesem Jahr 
besonders. - Ob besonders gut oder be-
sonders schlecht, liegt sicherlich im Blick-
winkel eines jeden einzelnen von euch. 
 
Homeoffice ist für uns zur Normalität gewor-
den. Ebenso einen Teil wieder zurück in den 
Verlag zu verlagern. Flexibel sein! Dies ver-
bunden mit Arbeitszeiten, 
die mit „9 to 5“ so gar nichts 
zu tun haben. Flexibilität ist 
die neue Planung! Ist das 
schlimm? Nein! Für uns ist 
diese Herausforderung zur 
neuen Normalität gewor-
den und schweißt unser 
Verlags-Team noch enger 
zusammen! Eine produk-
tive Zusammenarbeit, die 
auf diese Weise mit Rück-
sichtname auf jeden Einzel-
nen ein noch produktiveres 
Miteinander erzeugt hat! - An dieser Stelle: 
DANKE liebe Team-Kollegen, auf euch ist 
wirklich Verlass!

Die Frage, die uns hier für diese PANaus-
gabe in den letzten Wochen schirr kir-
re gemacht hat, war: Drucken oder nicht 
drucken? Dem Ruf von unseren Lesern, 
den Kunden und unserer Liebe zur Haptik 
sind wir gefolgt und drucken somit nach 
drei PANePapern wieder die erste Ausga-
be und hoffen, dass uns die Auslegestellen 
erhalten bleiben. Sprich, die Lockerungen 
und damit verbundenen Öffnungen be-
stehen bleiben ...

Im April letzten Jahres war es die erste 
Ausgabe in der PANgeschichte, die nicht in 
printform erschien. Die erste Only-digitale 
und interaktive Ausgabe kam an den Markt. 

Nun, ein Jahr später, ist die Aprilausgabe die 
erste, die wieder gedruckt wird!

Es ist wirklich super zu beobachten, wie 
gut die PANinternetseite besucht wird und 
wie lange die durchschnittliche Verweil-
dauer der User ist. Google-Analytics zählt 
und zählt und zählt ... Nun tun wir das eine 
und werden und das Andere nicht lassen. 
Sprich, PRINT & DIGITAL! Eine tolle Kom-
bi! Ihr findet an vielen Stellen im PANe-

Paper einen PANbutton. 
Dieser leitet euch direkt 
auf die dementsprechen-
den digitalen Kanäle wei-
ter. In der PRINTversion 
stehen an dieser Stelle 
QR-Codes und Links, die 
euch entsprechend wei-
terleiten. 

Wir haben in den letzten 
Wochen tolle und interes-
sante Menschen getroffen, 
einiges erlebt und dies in 

Wort und Bild in diesem Magazin zusamm-
gefasst. Unter anderem haben wir uns zum 
Interview mit der in Berlin lebenden Jour-
nalistin Lisa de Ruiter getroffen, haben die 
„Gastro-Familiy“ Löber im Filetgran be-
sucht und Nadine und Sebastian Thies von 
Bürotechnik Thies aus Stadtlohn getroffen.

Liebes Team der ETAGE3! Euer Cowor-
king-Space, in der dritten Etage des neuen 
Stadtsparkassen-Gebäudes ist eine Wucht! 
Vielen Dank für die ersten Eindrücke, die 
ihr uns vor Ort vermittelt habt! Unser 
Spontaneindruck? Eine wahnsinnig tolle 
Bereicherung für die Stadt Bocholt. Let´s 
Meeteinander! Herzlich willkommen auf 
unserem PANapril-Titel!

Denkt positiv und bleibt negativ!

EDITORIAL

EURE KIRSTEN BUß &  
DAS TEAM VOM MÜ12-VERLAG 
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Titel 

City und freuen sich auf eine Belebung der 
Innenstadt, durch die Mieter und Unter-
nehmer, die die Räumlichkeiten nutzen 
werden.

Aller Anfang ist schwer:

Der Weg bis zur jetzigen Eröffnung war je-
doch nicht immer ganz einfach:

Nachdem die Raumaufteilung relativ 
schnell feststand, nämlich nur eine sehr 
begrenzte Zahl von klassisch, abschließ-
baren Büroräumen anzubieten und mehr 
auf einen OpenSpace-Bereich mit reich-
lich Rückzugsmöglichkeiten zu setzen, 
sah es mit der Innenausstattung schon 
anders aus …

Mehrfach wurde der Möbelausstatter 
„ausgetauscht“, weil nicht verstanden 
wurde, qualitativ hochwertige Einrich-
tungsgegenstände mit modernstem Style 
funktional anzubieten.

Den perfekten Partner für alle „Möbel-Fäl-
le“ fanden die Gesellschafter der ETAGE3 
schließlich in Sebastian Thies und seinem 
kompetenten Team. Das Stadtlohner Un-
ternehmen stand mit Rat und Tat zur Sei-
te und hat tolle kreative Lösungen für das 
gesamte Einrichtungskonzept entwickelt, 
selbstverständlich sind z.B. höhenverstell-
bare Schreibtische und ergonomische Bü-
rostühle.

Es wurde folglich „eine Sprache gespro-
chen“ sodass nun Mitarbeiter der Thies 
Bürotechnik GmbH zu CoWorkern werden 
und die ETAGE3 als Showroom des Unter-
nehmens fungiert.

Also zu guter Letzt eine echte win-win-Si-
tuation für alle Beteiligten …

Natürlich spielte auch die Corona-Situati-
on anfänglich nicht in die Karten aller Co-
working-Spaces, sodass man diese Bran-
che deutschlandweit zu den Verlierern der 
Pandemie zählen musste.

Neben den aus der Krise resultierenden 
Bauverzögerungen am Neubau, gab es im 
Allgemeinen eine große Verunsicherung 
bezüglich des Infektionsgeschehens.

Das hat sich Gott sei Dank komplett ge-
ändert, denn mit ausgefeilten Hygiene-
konzepten bietet sich inzwischen in vielen 
Workspaces ein sicherer Platz für Ho-
meOffice-Geplagte und Andere. In den 
Großstädten, wie z.B. Düsseldorf gibt es 
inzwischen Wartelisten für Interessierte, 
da viele Arbeitnehmer nicht nur aus Platz-
mangel Alternativen zu den Privaträumen 
suchen, sondern auch den wichtigen Aus-
tausch mit Kollegen vermissen.

Die psychische Belastung wächst bei Men-
schen, die es nicht gewohnt sind isoliert 
zu arbeiten und die Effektivität der Arbeit 
lässt merklich nach.

Antrieb durch  
Community-Gedanken …

Genau dieser Grund, die Bildung einer be-
reichernden und effektiven Community, ist 
einer der Hauptgedanken, welcher die bei-
den Geschäftsführer der ETAGE3 antreibt. 
Die Stärkung des Standortes Bocholt, neue 
Impulse für das eigene Business, sowie die 

Von der Idee zum  
konkreten Projekt:

Die Bocholter Unternehmensberaterin 
Claudia Hilbertz und der Bocholter Digi-
talisierungs-Experte Lukas Bauhaus be-
gannen inzwischen vor ziemlich genau 2 
Jahren konkrete Überlegungen in Rich-
tung neue Arbeitswelten anzustellen und 
fanden in Judith Möllmann, die in der 
Stadtsparkasse Bocholt die Ansprechpart-
nerin für Existenzgründungen ist, eine in-
teressierte Zuhörerin.

Die Dipl. Ingenieurin, die Inhaberin der 
Akademie-Life-Balance ist und der IT-
Unternehmer gründeten schließlich ge-
meinsam mit der Beteiligungsgesellschaft 
der Stadtsparkasse Bocholt die ETAGE3 
coworkingspace GmbH, die sich (wie der 
Name erahnen lässt) in der 3.Etage des 
neuen Stadtsparkassengebäudes am Neu-
tor befindet. Beide sind Geschäftsführer 
des neuen Coworkingspaces mitten in der 

Im neuen Stadtsparkassen-Gebäude  
am Neutorplatz öffnet am 01.04.2021 die  
700 m2 große ETAGE3 coworkingspace GmbH ihre Türen.

Ganz nach dem Motto „Business as NOT usual“  
entsteht hier ein Platz für:
 
HomeOffice Vereinsamte, genervte Pendler, Gründer 
bzw. StartUp Unternehmen, Freelancer, genauso wie 
für Projekt-Teams etablierter Unternehmen aber auch 
jeden Community Interessierten

 v.l.n.r.: Claudia Hilbertz, Lukas Bauhaus, Daniel Leib und Bernhard Hinsken

FOTOS: EHRENPLATZ

MEETEINANDER  
ZUM ERFOLG!
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tischem Blick über die Stadt, auf den zu-
sätzlich zugegriffen werden kann. 

Gleichzeitig ist das Ziel der ETAGE3 Ver-
antwortlichen, eine hausinterne Akademie 
zu etablieren, in der es Workshops von 
A-Z geben wird. Das Beste daran ist, jeder 
darf „mitspielen“! Meint konkret: Auch ex-
terne Dozenten können sich für Ihre Trai-
nings, Workshops und Weiterbildungen 
einmieten und Zuhörer aus den Reihen 
der CoWorker rekrutieren oder externe 
Interessierte zu den Kursen einladen. So 
soll ein ganzheitlich wachsendes, gerne 
auch überregionales System entstehen, 
das weit über die gewohnte „8-Stunden-
Nutzung“ eines klassischen Büros hinaus-
geht – 24/7 wohlgemerkt.

Partner willkommen

Damit alle Visionen auch wirklich nach-
haltig in einen möglichen Arbeitsalltag 
realisiert werden können, haben Claudia 
Hilbertz und Lukas Bauhaus nicht nur Ju-

branchenübergreifende Vernetzung durch 
die entstehende Gemeinschaft sollen ge-
lebt werden.

Neben Austausch auf Geschäftsebene, soll 
auch ein Feierabendbier, Life-Musik in der 
„Prunkkamer“ oder die ein oder andere 
Schulung zu der Entstehung eines proak-
tiven ´Wir-Gefühls´ führen.

Wichtig ist: Alles kann,  
nichts muss!

In den Veranstaltungsräumen der ETA-
GE3, (die natürlich mit modernster Tech-
nik ausgestattet sind) können sowohl Co-
Worker, als auch externe Unternehmen 
ihre Meetings und Workshops planen und 
umsetzen. Sollte die gewünschte Teilneh-
merzahl z.B. bei der Buchung eines Spea-
kers, zu groß werden, gibt es hier Aus-
weichmöglichkeit in die 4.Etage – denn 
dort verfügt die Sparkasse über einen ein-
zigartigen Veranstaltungsbereich (bis zu 
800 Teilnehmer finden Platz) mit gigan-

Verfügbare Räume / Plätze

Easydesk

Easydesks*
9-17 Uhr

Mo-Fr
alles ohne Schreibtisch, 

zzgl. Meeteinander-Bereich

99 € Monat

Tagestickets

Tagesticket*
9-17 Uhr

Mo-Fr

20€

10er Tagesticket*
9-17 Uhr

Mo-Fr

190€

*Ab Kaufdatum 3 Monate gültig
10€ einmaliges Onboarding

Büros

2er Büro*
16qm
24/7

799 € / Monat

3er Büro*
28qm
24/7

949 € / Monat

Arbeitsplätze

Flexible Arbeitsplätze*
(„Flexdesk“)

24/7

199€ / Monat

Feste Arbeitsplätze**
(„Fixdesk“)

24/7

299€ / Monat

*10€ einmaliges Onboarding
Kündigungsfrist: 4 Wochen zum 
Monatsende

Preise Netto zzgl. Umsatzsteuer

**Kündigungsfrist: 4 Wochen zum 
Quartalsende

*Kündigungsfrist: 4 Wochen zum 
Monatsende *12 Monate Mindestmietzeit, 

Kündigungsfrist 4 Wochen zum 
Quartalsende

dith Möllmann als Schnittstelle zur Spar-
kasse im Team:

Daniel Leib, Inhaber der Agentur EHREN-
PLATZ, wird als direkter Ansprechpartner 
in der ETAGE3, als CoWorking-Manager 
vor Ort sein. CoWorking-Interessierte und 
-Neulinge bekommen alle wichtigen „On-
boarding-Informationen“, alle Einzelhei-
ten zum Ablauf im Tagesgeschäft, als auch 
Zugangschips und Co. vermittelt. Genauso 
steht er bei Fragen direkt vor Ort mit Rat 
und Tat zur Verfügung. Das Unternehmen 
ist selber Mieter des 3er-Büros im Space. 
Durch diese sinnvolle Vernetzung haben 
die Coworker die Möglichkeit, sich bei 
Fragen rund ums Thema Website, digita-
le Sichtbarkeit, Social-Media und Co den 
„kurzen Dienstweg“ zu wählen. Unter-
stützt wird der Webdesigner hierbei von 
seinem Kollegen Bernhard Hinsken.

Auch an diesem Kooperationsansatz hat 
sich bereits vor dem offiziellen Start der 
ETAGE3 durch die Vernetzung ein echter 
Mehrwert für alle „Player“ ergeben. 

Um den Kreis der Unterstützer, die den Ge-
danken neue Arbeitswelten in Bocholt zu 
etablieren, größer werden zu lassen, wird 
es zudem ein Partnerprogramm geben:
 
Neben der kooperierenden Wirtschafts-
förderungsgesellschaft der Stadt Bocholt, 
sind Unternehmen, die an den Mehrwert 
und die Sinnhaftigkeit von CoWorking 
glauben, herzlich eingeladen aktiv mit-
zuwirken! Durch die Buchung eines Ba-
sis- oder ein Premium-Partner-Paketes 
(beinhaltet: Zeit für Konferenzen, Zeit für 
Schulungen und vieles mehr), können Un-
ternehmer oder auch begeisterte Privat-
personen ihre Verbundenheit zeigen und 
den Innovationsgedanken der ETAGE3 be-
gleiten.

Zum Dank, werden diese Partner im 
Openspace-Bereich an der „Wall of Fame“ 
mit Logo und Profession als mitwirkende 
Visionäre zu finden sein. Darüber hinaus 
wird auf Wunsch auch eine Verlinkung auf 
der ETAGE3-Webseite erfolgen.

Natürlich wird auch an das leibliche Wohl 
aller Mieter gedacht! Angestrebt wird eine 
enge Zusammenarbeit mit den nahe gele-
genen Cafés und Restaurants. 

Im Erdgeschoss des Sparkassengebäudes 
wird zum Beispiel „Imping-Das Café“ er-
öffnen. Frühstücksmöglichkeiten, Mit-
tagstisch und abends ein Bier oder ein 
Cocktail bieten für alle CoWorker einen 
echten Mehrwert. Quasi Komplettver-
sorgung im Haus…oder auf der tollen Aa-
Terrasse, die bei schönem Wetter genutzt 
werden kann.

Besichtigungen buchbar

Obwohl hier und da noch nicht ausge-
packte Kisten stehen und der Baustaub die 
anteilig noch verpackten hochwertigen 
Möbel bedeckt, ist der Startschuss zu den 
Besichtigungen der ETAGE3 bereits gefal-
len! Auf der Website www.etage3-BOH.de 
gibt es die Möglichkeit sich online zu den 
ca. 60-minütigen Begehungen (natürlich 
Corona konform) anzumelden.

Es werden dienstags, mittwochs und don-
nerstags zu unterschiedlichen Zeiten Ter-
mine in Kleingruppen von bis zu 5 Personen 
mit einem geschulten Guide angeboten.

So gibt es genügend Zeit, gezielt die Räum-
lichkeiten, Arbeitsplätze, Büros sowie die 
Kreativ- und Besprechungsräume in Augen-
schein zu nehmen und Fragen zum Projekt 
zu stellen. Interessierte Firmengruppen 
oder größere Projekt-Teams bekommen auf 
Anfrage gerne gesonderte Termine.

Aufgrund der ersten Feedbacks von Teil-
nehmern werden diese Besichtigungster-
mine als „must have“ für alle Interessierten 
empfohlen, denn erst vor Ort bekommt 
man einen realistischen Eindruck darüber, 
welche kreative und innovative Arbeits-
welt dort in einer ganz einzigartigen At-
mosphäre auf der 3. Etage entsteht.

Fazit der Befragten: Noch viel besser und 
inspirierender als in der Theorie!

Bei konkretem Bedarf an einem der unter-
schiedlichen Angebote, kann man sich 

jetzt schon unter: https://etage3.cobot.me 
einen Platz sichern!

Ob ein „Easy-Desk“ für nur 99,-/Monat der 
richtige Platz ist oder eher ein Fix- oder 
Flexdesk, alternativ vielleicht doch das ab-
schließbare Büro, entscheidet jeder für sich 
selbst. (siehe Preisliste links).

Interessiert aber unentschlossen? …oder 
auf der Suche nach einer ausgefallenen Ge-
schenkidee?

Dann sind die ETAGE3 RFID-Karten die 
perfekte Lösung: Tagesticket, Zehnerkarten 
oder Gutscheinbeträge lassen sich damit 
ganz einfach aufladen, welche sich dann zur 
Weitergabe, zum Verschenken oder „selber 
nutzen“ perfekt verwenden lassen. 

Ganz nach dem Motto ´Start in neue Ar-
beitswelten leicht gemacht´.

Eine eigene Postadresse, Telefonnummer, 
Spinde, Bildschirme und Co sind separat 
anmietbar.

Kostenloses Wasser oder Kaffee sowie 
eine Druckerflatrate für die Mieter der Ar-
beitsplätze runden das innovative und zu-
kunftsorientierte Konzept der ETAGE3 ab. 

Also ein echtes „rundrum-Sorglos-Paket“, 
welches dort in der 3. Etage am Neutor-
platz 1 geboten wird…

Büro „klassisch“ war gestern,  
ETAGE3 ist heute.

ETAGE3 coworkingspace GmbH
www.etage3-boh.de

more infos

push the bu�on
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Thies, Stadtlohn

Wir haben uns mit Nadine & Sebastian Thies und Julia Löderbusch (Foto oben: v.ln.r.) getroffen 
und über moderne Arbeitswelten und den COWORKING-Space Etage3 gesprochen.

DER MENSCH  
IM MITTELPUNKT
MODERNER ARBEITSWELTEN

pan: Sebastian, kannst du uns und den 
PANlesern schildern: WER IST THIES?

Sebastian Thies: Wir sind Büro- und 
Objekteinrichter, vereinen Druck- und 
Dokumentenlösungen, Medien- und 
Konferenztechnik, Informations- und Pro-
zesslösungen. Wir gestalten Arbeitswelten 
und Arbeitsweisen und damit die Arbeit 
der Zukunft. Wir schaffen den Raum für 
Menschen, um das Beste aus ihren Mög-
lichkeiten zu machen.

pan: Das klingt spannend, komplex und 
nach einem „Rundum-Sorglospaket“ für 
eure Kunden.

Sebastian Thies: Die einfache Lösung reizt 
uns nicht. Uns verbindet der Antrieb, die 
beste Lösung für uns, für unsere Kunden 
und deren Mitarbeitende zu ermöglichen. 
Was das Beste ist, konkretisiert sich aus 
den Anforderungen des Kunden, unse-
rer Erfahrung und unsere Neugier, immer 
wieder neue Entdeckungen zu machen, die 
uns alle gemeinsam nach vorne bringen. 
Wir stehen dafür ein, dass Unternehmer, 
Unternehmen und unsere Mitarbeitenden 
die vorhandenen Potenziale voll ausschöp-
fen. Prozesslösungen werden von uns 
ganzheitlich geplant und konzipiert. Das 
schafft sinnvolle Synergien für optimale 
Arbeitsweisen in der Arbeitsumgebung.

pan: Wie versteht ihr ganzheitliche 
Arbeitsraumkonzepte?

Sebastian Thies: Aus unserer Sicht brau-
chen Arbeitsbereiche von heute ein Öko-
system von Räumen, das sich im Laufe der 
Zeit anpasst und weiterentwickelt, Immo-
bilien optimiert und gleichzeitig das Mit-
arbeiterengagement fördert. Wir helfen 
Menschen dabei, mehr zu erreichen und 
gleichzeitig eine bessere Arbeitserfahrung 
zu haben, indem wir bei der Konzeption 
und Planung von Arbeitsorten die Bedürf-
nisse der Menschen berücksichtigen und 
eine ganzheitliche Sichtweise zu Räumen 
und Technologien miteinbeziehen.

Nadine Thies: Wir entwickeln nicht nur 
Arbeitsplätze, sondern Arbeitswelten die 
Ästhetik und Funktionalität in sich ver-
einen und so zu Lebensräumen werden, in 
denen sich wir Menschen wohlfühlen. In 
unserem Team erarbeiten wir mit unseren 
Kunden Konzepte für deren Arbeitswelt 

von morgen, unter Einbeziehung der stra-
tegischen Unternehmensziele. Wir schaf-
fen somit Arbeitsorte, die anpassungsfähig 
sind und Veränderungsprozesse unter-
stützen, statt sie zu behindern.

pan: Wie muss mann sich so einen Pro-
jektablauf bei euch vorstellen? Wie geht 
ihr ein neues Projekt in der Regel an?

Nadine Thies: Meistens kommen Innenar-
chitekten oder Bauherren bereits früh auf 
uns zu und wir unterstützen sie dabei, den 
genauen Bedarf für das geplante Bürokon-
zept herauszufinden! Möglichst früh wer-
den Kernfragen geklärt, wie: Welche Ziele 
soll die Arbeitswelt unterstützen? Für wel-
che Arbeitsformen und welche Arbeitsor-
ganisation ist der Arbeitsbereich gedacht? 
In Beratungsgesprächen ermitteln wir die 
entscheidenden Anforderungen.

Sebastian Thies: Bei Beauftragung einer 
Büroplanung, übernehmen wir für unsere 
Kunden die erfolgskritischen Fragen der 
Raumaufteilung, Flächennutzung und op-
timalen Einrichtung. Zudem übernehmen 
wir auf Wunsch die Innenarchitektonische 
Gestaltung der Räume. Auch Einzelaufga-
ben können in unsere Hand gelegt werden. 
Dann arbeiten wir gerne im Projekt an der 
Seite der Architekten und Fachplaner.

pan: Lasst uns über Coworking-Spaces, 
insbesondere über die ETAGE3 sprechen.

Nadine Thies: Spannendes Thema. Co-
working-Spaces sind noch für viele 
(Betreiber und Planer) Neuland. Umso 
überraschter waren wir als sich das Pro-
jektteam ETAGE III Claudia, Lukas und 
Judith mit der Idee an uns gewandt ha-
ben einen eigenen Coworking Space für 
die Region Bocholt und Umgebung er-
öffnen zu wollen. Wir waren sofort Feuer 
und Flamme für das Thema und wurden 

als 3te Büroplaner mit der Ausarbeitung 
eines Konzeptes beauftragt.
 
Die verschiedenen Nutzergruppen in einem 
Coworking-Space haben zum Teil hohe An-
forderungen an die Arbeitsumgebung. Nur 
mit einem sehr gut durchdachten Flächen-
und Nutzungskonzept, einer technischen 
Ausstattung die auf die Funktion und Bedürf-
nisse der Nutzer abgestimmt ist sowie einer 
Innenraumgestaltung, die kreative Gedanken 
fördert, Rückzugsorte bietet aber auch zu-
gleich das Arbeiten in immer wechselnder 
Nachbarschaft ermöglicht und den Nutzern 
eine Wohlfühlatmosphäre bietet, kann ein 
solches Vorhaben gelingen.

pan: Julia, du als Arbeitsplatzexpertin 
kannst uns sicherlich einiges zu den Arbeits-
platzmöglichkeiten in der ETAGE3 verraten.

Julia Löderbusch: Die Arbeitsbereiche auf 
der offenen Fläche im Coworking Space 
ETAGE3 verfügen über verschiedene open 
Space Arbeitsmöglichkeiten wie z.B. Work 
Lounge, Work Bench in Stehhöhe mit ergo-
nomischen höhenverstellbaren Counter-
stühlen oder klassische Arbeitsplätze mit 
höhenverstellbaren Tischen, ergonomi-
schen Bürodrehstühlen und Monitor, die 
dazu einladen, jeden Tag neue Nachbarn 
zu treffen, sich mit ihnen auszutauschen. 
- Das schafft Abwechslung und wenn man 
möchte neue Kontakte!



10 11

Titel Titel 

pan: Und wenn man sich mal zurückzie-
hen möchte? 

Julia Löderbusch: Neben einer Vielzahl an 
open space Arbeitsmöglichkeiten im Co-
working Space der ETAGE3 befinden sich 
in unmittelbarer Nähe Rückzugsorte für 
fokussiertes und konzentriertes Arbei-
ten. Für alle diejenigen, die „mittendrin“ 
sein möchten aber auch die Privatsphäre 
und Ruhe schätzen. Die unterschiedlichen 
Rückzugsorte sind auf der gesamten Eta-
ge so verteilt, dass jederzeit ein fließen-
der Wechsel zwischen den Arbeitsformen 
stattfinden kann.

pan: Wir haben bei der Besichtigung 
unterschiedliche Meetingräume erspäht? 

Sebastian Thies: Ja, genau! Die ETAGE3 
bietet Meetingräume für verschiedene 
Anwendungen. Von der klassischen Be-
sprechung bis hin zum Kreativ-Workshop 
bieten die Meetingräume alles an Equip-
ment, was es braucht, um sich digital zu 
vernetzen, analog aber auch kreativ in 
kleinen oder größeren Gruppen zusam-
menzuarbeiten. Insbesondere der Krea-
tivraum lässt keine Wünsche offen. So 
haben die Nutzer die Möglichkeit, sich 
ihren „eigenen Raum“ selbst so zusammen 
zu bauen wie sie ihn für ihr Thema be-
nötigen. Das gesamte Mobiliar ist flexibel 
im Raum verstellbar, zusätzliche Holzbo-
xen dienen der Innenraumgestaltung und 
können nach belieben verbaut werden. 
Whiteboards, Magnettafeln, Moderations-
koffer, gespickt mit weiteren Accessoires www.thies-buero.de

Thies Bürotechnik GmbH & Co. KG
Telefon: 02563 / 9342-0
Hauptstandort
Südlohner Weg 24 · 48703 Stadtlohn
Außenstelle
im Coworking Space ETAGE III 
Neutorplatz 1· 46395 Bocholt

more infos

push the bu�on

https://www.thies-buero.de
https://www.thies-buero.de
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Wir sind mächtig beeindruckt von unse-
rer Praktikantin Sarah Hübers, dass sie als 
Siegerin aus dem Finale der Kika Sendung 
„Dein Song“ hervorgeht. Für das Bocholter 
Gesangstalent geht damit ein Traum in Er-
füllung. Die inzwischen 15-Jährige gab im 
Interview mit uns an, dass sie schon Mu-
sik begeistert ist, seit sie denken kann. Ihr 
Vater spielt Schlagzeug in einer Band und 
sie selbst fing schon früh, mit 9 Jahren, das 
Gitarre-Spielen an und schrieb ihre eige-
nen Songs. Ihre Anfänge machte sie als 
Straßenmusikerin. Highlight des Jahres, 
an dem sie bereits vier Mal teilgenommen 
hat, ist das Bardentreffen in Nürnberg, das 
größte Straßenmusiker-Festival in Euro-
pa. Sobald es die Situation zulässt und das 
Festival wieder stattfinden kann, möchte 
auch Sarah wieder daran teilnehmen. Seit 
einigen Jahren wird Sarah auf ihrem musi-
kalischen Weg von Marco Launert betreut 
und gecoacht, den sie bei einem Konzert-
besuch kennengelernt hat. Und auch er, 
Inhaber der Rockschule Hamminkeln, ist 
in all den Jahren als Talentförderer selten 
so von den Socken: „Fünf Jahre arbeite ich 
nun intensiv mit Sarah Hübers zusammen. 
Sie kam als Neunjährige in die Rockschule 
mit dem Ziel, Rockstar zu werden.“ Jetzt 
gewann sie das Finale der KiKA/ZDF-Pro-
duktion mit ihrem Song „Leise Worte wer-
den laut“.

Aber beginnen wir von vorne, wie alles mit 
der Sendung „Dein Song“ anfing. Sarah 
kennt und verfolgt die Show schon lange 
Zeit und wollte sich schon immer mal be-
werben. Anfang letzten Jahres nahm sie 
dann ihren Mut zusammen, drehte ein 
Bewerbungsvideo und schickte es ein. 

Da war sie noch eine von ins-
gesamt 2.000 Bewerbern und 
Bewerberinnen. Davon wurden 
18, darunter dann auch Sarah, 
zum Songcasting im Biebri-
cher Schloss in Wiesbaden ein-
geladen. Durch ihre bisherige 
Bühnenerfahrung war Sarah 
bei dem Auftritt mit ihrer Ei-
genkomposition „Leise Worte 
werden laut“ kaum nervös und 
hat ganz locker vor der Jury 
performt. In der saßen in der 
diesjährigen Staffel die Musiker 
Angelo Kelly, die Mia-Front-
frau Mieze Katz, der „Tonband-
gerät“-Sänger Ole Specht und 
Jury-Neumitglied Lotte. Die 

Entscheidung der Jury abzuwarten war 
dagegen doch sehr spannend und ner-
venaufreibend für Sarah. Aber sie schaff-
te es in die nächste Runde und somit in 
das Komponistencamp in Österreich, das 
im selben Ort stattfand, in dem auch die 
Serie „Der Bergdoktor“ gedreht wird, wie 
Sarah uns berichtete. Ganz begeistert 
erzählte sie uns auch von einem Ausflug 
mit Lamas und ihrem Trampolinspringen 
vor dem Alpenpanorama, natürlich immer 
von der Kamera begleitet. „Das Kamera-
team war super nett und es gab täglich 
auch noch genügend Freizeit für uns.“ Im 
Camp durften die Teilnehmer und Teil-
nehmerinnen mit einer Profiband proben 
und ihren Song live der Jury präsentieren. 
Auch hierbei schaffte sie es wieder in die 
nächste Runde, in der sie gemeinsam mit 
ihrem Musikpaten Johannes Strate, dem 
Sänger der Band Revolverheld, noch ein 
wenig an ihrem eigenen Song gefeilt hat.  

Sarah war schon auf Konzerten von Revol-
verheld und ist stolz darauf, dass sie mit 
dem Sänger in Hamburg zusammen arbei-
ten durfte. Johannes sang einen Part des 
Liedes mit ein und Kris, ebenfalls Band-
mitglied von Revolverheld, kam für den 
Feinschliff noch zur Unterstützung dazu. 
Anschließend wurde Anfang Januar das 
Musikvideo zum Song mit einem profes-
sionellen Team in Darmstadt gedreht.
 
Das große Finale wurde dann am 19. März 
live aus Leipzig übertragen. Die acht Fina-
listen und Finalistinnen präsentierten ge-
meinsam mit ihren jeweiligen Paten ihre 
selbst komponierten Songs und mussten 
sich an diesem Tag nicht nur der Jury, son-
dern auch dem Fernsehpublikum stellen. 
Johanna Klum und Bürger Lars Dietrich 
moderierten die Sendung. Die Jury hatte 
dann allerdings nichts mehr zu sagen. Die 
Entscheidung wurde ausschließlich per 
Telefon und Online-Voting vom Publikum 
getroffen. Und das konnte Sarah mit ihrer 
Performance voll und ganz von sich und 
ihrem Song überzeugen. Die glückliche 
Gewinnerin darf sich nun „Songwriterin 
des Jahres 2021“ nennen und über eine 
Talentförderung in Höhe von 5.000 Euro 
sowie die begehrte „Dein Song“-Trophäe 
freuen. Ihr Coach Marco Launert schrieb 
kurz nach der Ausstrahlung: „Sarah hat`s 
gerockt und wir alle haben`s geschafft! 5 
Jahre vom ersten `Ich will Rockstar wer-
den!‘ bei mir in der Rockschule bis zu die-
sem Meilenstein – Der Coach ist unfassbar 
stolz.“ Und auch wir vom MÜ12 Verlag sind 
mächtig stolz und riesige Fans von Sarah. 
An dieser Stelle noch Mals Herzlichen 
Glückwunsch zum Sieg!

SARAH HÜBERS  
GEWINNT BEI „DEIN SONG 2021“

Wer wird Songwriterin oder Songwriter des Jahres 
2021 und gewinnt die 13. Staffel von „Dein Song“? 
Diese Frage beschäftigte am 19. März wohl viele 
Bocholter und Bocholterinnen, die gespannt das 
Finale und den Auftritt von Sarah Hübers auf dem 
Kinderkanal (KiKa) im Fernsehen verfolgten.

TEXT: LAURA JANINE IDEM
FOTO: JOHANNA EGGERN

more infos

push the bu�on

https://pan-bocholt.de/sarah-huebers-gewinnt-bei-dein-song-2021/
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Am 23. April 2021 ist es wieder soweit: 
Weltweit feiern Lesebegeisterte am Welt-
tag des Buches ein großes Lesefest. Klein 
wird es wohl eher in diesem Jahr ausfal-
len, angesichts der Achterbahnfahrt in 
Sachen Corona-Inzidenzen . Der PAN-Le-
ser indes, infiziert vom Lesen, ist gewapp-
net gegen die Pandemie und greift zum 
nächstliegenden Buch, zu finden vor allem 
in Bocholt, dessen Name zurückzuführen 
ist – man höre & staune - auf das Buch. 
Ein Baum war es, der bei der Namensge-
bung von Bocholt sowie des Buches Pate 
stand. Als Johannes Gutenberg um 1450 
das Drucken erfand, verwendete er für 
seine ersten Lettern Stäbe aus Buchen-
holz, Buchenstäbe also, aus denen Buch-
staben wurden. Das Buch hatte seinen 
Namen. Aber, so schimpft unser Mecker-
mann im Langenbergparkt, Bocholt hat-
te ihn schon früher, den Buchenbaum im 
Namen:  Buchholz wurde bereits 1222 zur 
Stadt erklärt mit der Buche im Stadtwap-
pen: „Stat Buchholtz“ und feiert im nächs-
ten Jahr sein 800-jähriges Stadtjubiläum. 
Zu diesem Anlaß werden sicherlich man-
cherlei Bücher erscheinen.
 
Der findige PAN-Leser indes kann auch 
hier die Wartezeit überbrücken und findet 
in den Auslagen der Buchläden von Bo-
cholt & Umgebung einen Reiseverführer 
zum Buch, bzw. in die Bücherstadt Brede-

voort. Autor: der Bocholter Antiquar Rai-
ner Heeke, Mitinitiator der benachbarten 
Boekenstad. Zweisprachig kommt es da-
her. Deutsch – Nederlands. Eine Reise in 
die Stadt der träumenden Bücher.

Bredevoort –  
de Stad van de dromende Boeken. 

Wir tauchen ein in das Paradies des Bu-
ches. Das erste Wort hat die Praktikantin, 
der fremde Blick von außen auf rare books 
& rare people. Dann drückt der Student 
der Fotografie Sebastian auf den Auslöser, 
Portraits der Bookinisten, meisterlich fo-

ZUM WELTTAG  
DES BUCHES IN BOCHOLT

tografiert. Es folgt ein polyphones Stück, 
ein verwildertes Diarium über das Tun & 
Treiben in der Bücherstadt. Ein Lobge-
sang auf das Buch und das Leben mit den 
Büchern. Jetzt fehlst nur noch du, liebe 
Leserin, lieber Leser im Paradies der Bü-
cher, Fiktionen, Realität und Poesie.
 
Das Lesen hat zu tun mit Fußgängern & 
Pilgern. „Ich bin ein wenig Mond und ein 
wenig reisender Händler. Meine Speziali-
tät sind jene Stunden, die ihre Uhr verlo-
ren haben.“

Das Buch hat 208 Seiten, zahlreiche far-
bige Abbildungen, einen fes-

ten Einband mit Schutzum-
schlag, Fadenheftung und 
ein blaues Lesebändchen 
und ist erschienen im Ach-
terland Verlag Bocholt & 
Bredevoort. Ein bibliophiles 
Kleinod im Querformat. 

Kostenpunkt € 20,-

Kindermitmachkonzert für die ganze Familie: 

„JOSI UND SEINE FREUNDE – 
EINE AMAZONASGESCHICHTE“
Am 11. April 2021 präsentiert das Stadtmarketing Rhede zusammen mit dem Bündnis 
für Familien um 15.00 Uhr ein Livestream-Konzert aus dem Rheder Ei. Die Kinder beglei-
ten den kleinen Josi auf seiner aufregenden Reise durch den Regenwald.

Ab 15.00 Uhr laden die Sängerin Meike van Bebber, 
der Gitarrist Daniel Goldkuhle und der Percussionist 
Martin Esser die ganze Familie dazu ein, mit Josi auf 
eine atemberaubende Reise im brasilianischen Re-
genwald zu gehen. Dort treffen die Kinder im Konzert 
auf viele lustige und musikalische Regenwaldbewoh-
ner unter anderem ein tiefenentspanntes Faultier, 
einen trommelnden Brüllaffen und auf ein kochendes 
Vegetarier-Krokodil.

Die Lieder sind inspiriert von brasilianischen und 
südamerikanischen Rhythmen und laden die ganze 
Familie zum Mitsingen und Tanzen ein. Als konzert-
vorbereitende Mitmachaktion stehen für Zuhause auf 
der städtischen Homepage kostenlos mehrere Bas-
telanleitungen für kindgerechte Musikinstrumente 
zum Download bereit. So können die Kinder aktiv mit 
ihren Instrumenten am Konzert teilnehmen.

Die Produktion ist mit viel Liebe und Passion in Ei-
genregie der beteiligten Musiker und Künstler ent-
standen. Passend zu dem Kindermitmachkonzert 

ist das Hörspiel mit den Lie-
dern über den Handel und 
über die städtische Homepage  
www.rhede.de/ei käuflich zu 
erwerben.

Die gebürtigen Bocholter und 
Musiker Meike van Bebber und ihr 
Mann Daniel Goldkuhle hauchen 
am 11. April 2021, zusammen mit 
Martin Esser, dem Konzert Leben ein. Martin Esser 
dürfte dem Rheder Publikum als Percussionist der 
Bundeswehr Bigband bekannt sein, die beim großen 
Benefiz-Open-Air vor über 2.500 begeisterte Besu-
cherinnen und Besucher gespielt hat.

Holen Sie sich das Familienereig-
nis als Live-Konzert aus dem 
Rheder Ei in Ihr Wohnzimmer. 
Gestreamt wird das Konzert über  
www.rhede.de/ei.

Ab 15 Uhr im Rheder Ei
Rathausplatz 9, Rhede
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more infos

push the bu�on

http://www.rhede.de/ei
http://www.rhede.de/ei.
https://pan-bocholt.de/events/kindermitmachkonzert-fuer-die-ganze-familie-josi-und-seine-freunde-eine-amazonasgeschichte/?occurrence=2021-04-11


Lebensart 

16 17

Lebensart 

16 17

www.rhede.de/radeln
Tourist-Info: 02872/930-100

Raus aufs Rad.

Meckenemstraße 10 46395 Bocholt
Telefon: +49 2871 952 0

 www.vb-bocholt.de

DIE IMMOBILIENABTEILUNG DER VOLKSBANK BOCHOLT EG
PERSÖNLICH, DIGITAL UND VOR ORT!
Aktion Vermittlungsprovision!
Sie vermitteln uns eine Immobilie - Wir belohnen Sie mit 250,- Euro (bei einem notariellen Abschluss)

Raus aufs Rad: 

DIE RHEDER  
FAMILIENRALLYE

Auf die Räder, fertig, los.  
Diese Fahrradtour ist keine  

ganz gewöhnliche. 

Geht mit Rudi Radlos auf  
Entdeckungsreise und  

erkundet zusammen mit Euren 
Eltern, Großeltern oder Freunden  

Rhede und Umgebung.

Bevor es losgeht, stellt Rudi Radlos Euch 
ein paar Fragen. In den Antworten auf 
diese Fragen verstecken sich die Rou-
tenhinweise, die Euch den Weg zeigen. 
Und wenn Ihr mal nicht weiterwisst, 
kein Problem, ein Blick in den Lösungs-
zettel hilft Euch da bestimmt. 

Um es Euch nicht zu einfach zu machen 
und Euch nicht den Spaß zu nehmen, 
solltet Ihr zu Beginn der Radtour jeman-
den bestimmen, der den Lösungszettel 
in einem verschlossenen Kuvert mit-
nimmt und nur öffnet, wenn Ihr den Weg 
gar nicht mehr findet. 

Die Rallye ist zirka 29 Kilometer lang und 
bietet jede Menge Spaß für Groß und Klein.

Die Tour findet Ihr im Internet unter  
www.rhede.de/radeln als

· PDF-Datei Route mit Rätselfragen
· Komoot-Link
· GPX-Datei

Die Familienrallye ist auch im handli-
chen Lang Din-Format erhältlich:  
für nur einen Euro bei der Tourist-Info 
im RhedensWert, Bahnhofstraße 1,  
in Rhede.

PAN-X-CYCLING lädt zu Touren im 
Stadtgebiet und in den angrenzenden 
Gebieten des Münsterlandes und des 
Niederrheines ein. Auf Themenrouten 
gibt es neben Museen, Schlössern und 
Burgen mit imposanten Parkanlagen 
idyllische Wald- und Wiesenwege zu er-
kunden.
 
Neben der „Fietse“ sind E-Bikes und 
Pedelecs stark auf dem Vormarsch. Als 
echte Allrounder können und leisten 
viele Bikes immer mehr und versprechen 
Freiheit, Unabhängigkeit und Abenteuer.

Unsere Redaktion hat eine Übersicht zu-
sammengestellt von Unterkünften und 
Gastronomie, die E-Bike-Ladestationen 
installiert haben. In einer Übersichtskar-
te stellen wir grafisch dar, wo Städte ihre 
Ladestationen verankert haben.

Vom Klapprad, zum Hollandrad. Vom Stra-
ßenrand übers Rennrad zum Mountainbike. 
Vom Klassiker zum High-End-Rad. Vom Las-
tenrad mit und ohne Motor. Ob als Alltags-
fortbewegungsmittel oder Sportgerät. In un-
fassbar vielen Bereichen kommt das Fahrrad 
zum Einsatz. – Das Thema rund ums Fahrrad 
ist ein Großes und genau da satteln wir im 
wahrsten Sinne des Wortes auf!

Wir freuen uns auf die erste Ausgabe, die 
im zweiten Quartal 2021 im Print- und On-
lineformat erscheint.

Das neue Fahrradmagazin aus Bocholt

PAN-X-CYCLING
Wir drehen am Rad!

Der neue Staßenfeger (online und print) aus dem MÜ12-Verlag für 

Fahrradfreunde und Radbegeisterte, 

rund um Fahrradkultur! 

Ab 

20
21

Erscheint 

im 1. Quartal 

2021!

In Bocholt gehört das Rad zum 
Alltag und zum Stadtbild. Fast  
jeder Bocholter fährt seit der 

Kindheit bis ins hohe Alter mit 
seiner „Fietse“. Zudem ist Bocholt 

bundesweit für seine 
Fahrradfreundlichkeit bekannt 

Es soll u.a. als Ratgeber dienen 
und beinhaltet Themen wie  

Fahrradtrends, Portraits  
von Fahrradenthusiasten und Mo-

bilitätskonzepte der Städte  
im Kreisgebiet.

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

http://www.rhede.de/radeln
https://x-cycling.pan-bocholt.de
https://www.vb-bocholt.de/startseite-longpager.html
https://www.rhede.de/radeln
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TELEFON 01712116071
KIRSTEN@MUE12.DE

FOTOGRAFIN-KIRSTEN-BUSS.DE
FACEBOOK.COM/FOTOGRAFINKIRSTENBUSS

INSTAGRAM.COM/KIRSTENFOTOGRAFIN

PEOPLE | WEDDING | PETS & FRIENDS | KIDS & FAMILY | CITY | HOUSE & INTERIOR | FOOD & DRINKS

Tickets: www.rhede.de/ei

ww

Klumpen
sonntag
13. Okt. 2019
Rhede
11–18 Uhr
(ab 13 Uhr verkaufsoff en)

www.rhede.de

Einkaufen 
mal anders erleben.

Sonntag, 11. April 
15 Uhr, Live-Stream

Kindermitmachkonzert

Tickets: www.rhede.de/ei

ww

Klumpen
sonntag
13. Okt. 2019
Rhede
11–18 Uhr
(ab 13 Uhr verkaufsoff en)

www.rhede.de

Einkaufen 
mal anders erleben.

Sonntag, 11. April 
15 Uhr, Live-Stream

Kindermitmachkonzert

Westend 2 – 46399 Bocholt – Fon 02871/4141– www.hungerkamp-bocholt.de

gardening & glamping...

fatboy
„thierry le swinger“

fatboy
„bolleke in rot, weiß, grau, taube & grün “

fatboy
„edison the petit“

fatboy
„edison the Medium“

fatboy
„prêt a racket “

fatboy
„transloetje“

fatboy
„thierry le swinger“

Leicht und vielseitig!

fatboy
„edison the mini“- 3er Set

Akkulampen

24h 
Shopping

hungerkamp-bocholt.de

kostenloser 
Lieferservice
innerhalb
Bocholts

Click & Collect
0 28 71 - 41 41

telefonische
Produkt-
Beratung

0 28 71 - 41 41

kontaktloser 
Abholtisch 

von 10.00 Uhr bis 
18.00 Uhr

EDISON 
THE GIANT

Die Familie Edison stellt uns ihren großen Bruder 
vor: Edison the Giant. Eine massive Stehleuchte mit 
Dimmer in modernem Design. Der Giant kann im 
Haus und im Freien eingesetzt werden und ist in 
fünf verschiedenen Farben erhältlich.

Die Fatboy Edison the Giant ist das neue Mitglied 
der Edison-Familie. Eine weiße Stehlampe mit 
einem modernen Touch. Nicht nur als Zimmer-
leuchte für drinnen, sondern auch als Terrassen-
leuchte für draußen geeignet. Diese LED-Steh-
leuchte mit Dimmer ist in mehreren Farben 
erhältlich und hat 3 verschiedene Lichtein-
stellungen. Sie können die Farbtemperatur 
des Lichts ganz leicht regulieren, indem Sie 
das Fatboy-Etikett drehen. Ob Sie warmes 
oder kühles Licht bevorzugen – bei dieser 
Stehleuchte mit Dimmer liegt es ganz bei 
Ihnen! Die Edison the Giant ist aus Poly-
ethylen gefertigt und mit einer LED-
Lichtquelle ausgestattet.

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

https://www.facebook.com/hungerkamp/
https://www.hungerkamp-bocholt.de
https://www.rhede.de/ei
https://hungerkamp-bocholt.de/hersteller/fiftyeight/
https://fotografin-kirsten-buss.de


21

Lebensart 

Die frischen Ideen, mit viel Liebe zum 
Detail und das anpackende Team sind 
die Grundlage für einen neuen Garten. 
In einem persönlichen Gespräch vor Ort 
werden die Kundenwünsche genau be-
sprochen, um sie anschließend in den 
Plan für den neuen Traumgarten umzu-
setzen. Bei Michaelas Garten erhält der 
Kunde alles aus einer Hand - vom Plan 
bis zur neu angelegten Terrasse, von 
der Baumpflanzung über das jahreszeit-
lich abgestimmte Staudenbeet bis hin 
zu ausgefallenen Terrassenformen. Im 
Privat- wie im Geschäftskundenbereich 
teilt Michaela ihre Mitarbeiter in Ko-
lonnen ein, die sich um Neuanlagen und 
Baustellen, wie um Schnitt-, Pflege,- und 
Pflanzarbeiten kümmern.

Michaela te Laar: „Unser erfahrenes 
Unternehmen bietet Ihnen ein umfang-
reiches Angebot rund um den Garten zu 
einem optimalen Preis-Leistungsver-
hältnis. Bei einer neuen Gartenanlage 
oder bei der Umgestaltung eines bereits 
vorhandenen Gartens – wir liefern Ihnen 
eine individuelle Lösung für die Gestal-
tung Ihrer Umgebung. Hierbei wird von 
uns der Einsatz von Naturmaterialien 
und Stauden bevorzugt. 

Ob pflegeleicht, modern, ein Spielgarten 
für die Kinder oder doch eher verträumt, 
wie der Garten in Ihrem Urlaubsort – wir 
bieten Ihnen eine umfassende Beratung 
und Planung nach Ihren Wünschen. Dabei 
unterstützen wir Sie gerne und kommen 
zu Ihnen in den Garten, um Ihre Wünsche 
und Vorstellungen bei einer kostenlosen 
Erstberatung zu besprechen.”

Die Gärtnermeisterin Michaela te Laar bezeichnet sich selbst als 
„Draußenmensch“ und ist der Natur seit Kindheitstagen verbun-
den. Sie startete ihre berufliche Laufbahn mit einer Ausbildung zur 
Forstwirtin und ihr Weg führte sie weiter in den Garten- und Land-
schaftsbau. 

Mit ihrem Team von zehn Mit-
arbeitern ist das Unternehmen 
Michaelas Garten zudem auch  
Ausbildungsbetrieb.

Das Team von Michaela te Laar sowie die „Spürnasen“ Donna und Duncan

Ad
ve

rt
or
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l

Michaela te Laar
Bocholter Str. 29, 46499 Dingden

Telefon 0 28 52/9 65 73 42 · Mobil 01 73/2 74 28 03
info@michaelas-garten.de

ES GRÜNT SO GRÜN...!

Vom Plan zum Garten und von der Beetbepflanzung  
bis zum Landschaftsbau

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

mailto:info%40michaelas-garten.de?subject=
https://www.stadtsparkasse-bocholt.de
http://www.michaelas-garten.de/startseite/
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Fliesen haben im Bad wohl nie ausge-
dient – allerdings gibt es inzwischen eini-
ge Alternativen, die sich durchaus sehen 
lassen können: Wasserfeste Holzlamina-
te und imprägnierte Dielen sorgen für 
wohlige Wärme in Ihrer Duschoase. Na-
turstein, spezielle Zementmischungen, 
Granit und Spritzbeton zählen zu den 
absoluten Trends der modernen Badge-
staltung. Luxuriös wird es durch die Ver-
wendung von Marmor. Zaubern Sie sich 
südeuropäischen Flair ins Bad, indem Sie 
warme Farben wie etwa Terracotta ein- 
setzen oder unterstreichen Sie den Land-
hausstil durch die bewusste Nutzung von 
Holzfarben.

Trotz zahlreicher Möglichkeiten ist und 
bleibt die Fliese der Klassiker im Bad. 
Größter Beliebtheit erfreut sich dabei die 
Holzoptik. Mit der haptischen Struktur und 
einer perfekten Imitation von Echtholz las-
sen sich nahezu alle Arten abbilden.

Aktuelle Fliesentrends

XXL-Fliesenformate liegen im Trend, die 
den Raum optisch größer machen und 
durch die geringere Fugenanzahl für eine 
leichte Reinigung sorgen. Darüber hinaus 
kommen auch Retroformate wieder zurück: 
Quadratische Kleinformate oder Metro-
Fliesen – Altbewährtes ist wieder modern.

UNSER KLIMATIPP:
Ein breites Farbspektrum erzeugen Sie mithilfe von energiesparender 

LED-Beleuchtung. Je nach Tageszeit lässt sich die  
passende Lichtstimmung kreieren.

Die Kombination aus direktem und indirektem Licht, etwa durch die 
Montage eines Lichtspiegels und separater Decken- 

beleuchtung, unterstreicht diesen Effekt.

Foto: www.villeroy-boch.de/

Wer hat eigentlich gesagt, dass ein Bad  
immer weiss sein muß?

ALLES IST  
ERLAUBT!
Bringen Sie Emotionen in Ihr Bad, indem Sie gezielt Farbtupfer  
setzen. Es muss nicht immer klassisch weiß sein. Ob natürliche  
Farbakzente oder orientalische Farbvielfalt: Alles ist erlaubt.

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

https://www.badundkonzept.de
https://www.badundkonzept.de
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Bismarckstraße 7
Telefon 0 28 71 /  29 45 07

www.weinhaus-bocholt.de

Öffnungszeiten
Montag - Freitag: 9:30 bis 18:30 Uhr
Samstag 9:30 bis 16:00 Uhr

W I R  S I N D  U M G E Z O G E N !

Ab sofort fi ndet ihr uns auf der Bismarkstraße 7 
(ehemals Restaurant Bacco), nur 80 Meter 

vom bisherigen Standort entfernt!

Auf unseren 350 Quadratmetern könnt Ihr eine große und 
erweiterte  Auswahl an Weinen, Spirituosen, 

Bieren, Säften, Delikatessen und Präsenten entdecken!
Tolle Geschenkatikel und noch mehr Platz zum Stöbern.

Einfach erreichbar vom Stadtring aus und reichlich 
kostenlosen Parkplätze vor und hinter dem Haus!

Wir freuen uns auf euren Besuch!

Euer Weinhaus-Team
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Wer die richtige Lösung bis zum 15. August 
per Mail an: info@pan-bocholt.de oder per 

Post an:  MÜ12 Verlag GmbH,  
Münsterstr. 12, 46397 Bocholt schickt,  

hat die Chance auf  
Einkaufsgutschein in Höhe von 50,- Euro 

vom Weinhaus in Bocholt.

Das richtige Lösungswort (Kaffeetasse) der  
letzten Ausgabe wusste unsere Gewinnerin  

G. Warning aus Rhede.
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LÖSUNG:
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13

more infos

push the bu�on

http://www.weinhaus-bocholt.de
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Auch in wechselhaften Zeiten sind die Teams vom Autohaus Boomers und 
Autohaus Jungeblut für Sie da. Am liebsten jederzeit persönlich, angepasst 
an die jeweils geltenden Vorgaben, aber auch mal mit Terminvereinbarung 
oder zumindest digital und telefonisch. Auf welchen Weg auch immer:  
Die Teams von Verkauf und Teilevertrieb sind bereit und freuen sich auf Sie. 
Aktuell angepasste Infos jederzeit unter www.boomers.de 

Carolin Bohnhorst 
Verkaufsleiterin

Tel. +49 2871 9506 20
carolin.bohnhorst@boomers.de

Axel Kampshoff 
Verkaufsberater

Tel. +49 2871 9506 26
axel.kampshoff@boomers.de

Thomas Schroer 
Großkundenbetreuung

Tel. +49 2871 9506 28
thomas.schroer@boomers.de

René Kollek 
Verkaufsberater

Tel. +49 2871 9506 22
rene.kollek@boomers.de

Peter Nitz 
Verkaufsberater

Tel. +49 2871 9506 25
peter.nitz@boomers.de

UNSER VERKAUFSTEAM BOCHOLT:

Boomers  
GmbH & Co. KG
Franzstraße 62
46395 Bocholt

Alle Kontaktmöglichkei-
ten und Ansprechpartner 
sowie die Öffnungszeiten 
finden Sie hier. 

www.boomers.de/standorte/

Die Kolleginnen und Kol-
legen der Service-Werk-
statt sind systemrelevant 
und daher wie gewohnt 
mit Abstand und Maske 
für die Besucher und 
Kunden da. Einen Werk-
statttermin können Sie 
direkt online vereinbaren: 

www.boomers.de/ 
terminvereinbarung/

 
Die Abholung von bereits 
be stellten Waren ist üb-
rigens zu den gewohnten 
Öffnungszei ten jederzeit 
kontaktlos möglich.

Die Teams vom Auto haus 
Boomers und Jungeblut 
freuen sich auf Sie!

Martin Meißner 
Verkaufsleiter

Tel. +49 2861 9066 22
m.meissner@bmw-jungeblut.de

Patrick Garwer 
Verkaufsberater

Tel. +49 2871 9506 21
patrick.garwer@bmw-jungeblut.de

Lars Thommessen 
Verkaufsberater

Tel. +49 2871 9506 25
l.thommessen@bmw-jungeblut.de

Pia Ulmenberg 
Verkaufsberaterin

Tel. +49 2871 9506 26
pia.ulmenberg@bmw-jungeblut.de

UNSER VERKAUFSTEAM BORKEN:

Jungeblut 
GmbH & Co. KG
Nordring 35 - 39  
46325 Borken

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

https://www.boomers.de
mailto:carolin.bohnhorst%40boomers.de?subject=
mailto:axel.kampshoff%40boomers.de?subject=
mailto:rene.kollek%40boomers.de?subject=
mailto:peter.nitz%40boomers.de?subject=
http://
https://www.boomers.de/unternehmen/standorte/bocholt/
mailto:m.meissner%40bmw-jungeblut.de?subject=
mailto:patrick.garwer%40bmw-jungeblut.de?subject=
mailto:l.thommessen%40bmw-jungeblut.de?subject=
mailto:pia.ulmenberg%40bmw-jungeblut.de?subject=
https://www.boomers.de/unternehmen/standorte/borken/
https://www.boomers.de/standorte/
https://www.boomers.de/terminvereinbarung
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Mobil 

BIS ZU 9.000 EUR FÖRDERUNG.1
Nutzen Sie die Förderung beim Kauf eines unserer Elektro-
fahrzeuge oder Plug-In-Hybride mit dem Umweltbonus1. 
Als Hersteller übernimmt BMW den Umweltbonus1 zusammen 
mit dem Bund jeweils zur Hälfte. Und es kommt noch besser: 
im Zuge der „Innovationsprämie2“ hat der Bund seinen Beitrag 
zum Umweltbonus1 verdoppelt. 
1/2 Die Förderung beträgt bei einem vollelektrischen Fahrzeug 6.000 EUR (mit „Innovationsprämie“: 
9.000 EUR) bei einem Basisfahrzeug mit einem Netto-Listenpreis von unter 40.000 EUR, und 
5.000 EUR (mit „Innovationsprämie“: 7.500 EUR) bei einem Basisfahrzeug mit einem 
Netto-Listenpreis von über 40.000 EUR. Bei den Plug-in-Hybrid Modellen beträgt die Förderung
4.500 EUR (mit „Innovationsprämie“: 6.750 EUR) bei einem Basisfahrzeug mit einem Netto-
Listenpreis von unter 40.000 EUR, und 3.750 EUR (mit „Innovationsprämie“: 5.625 EUR) bei 
einem Basisfahrzeug mit einem Netto-Listenpreis von über 40.000 EUR.

Die Förderung wird bis zu einem maximalen Netto-Listenpreis des Basisfahrzeugs von 65.000 EUR 
gewährt. Überschreitet der Netto-Listenpreis des Basisfahrzeugs diesen Betrag, gibt es keine 
Förderung. Die Förderung leisten Automobilhersteller und Bund jeweils zur Hälfte. Im Zuge 
der „Innovationsprämie“ wird der Anteil des Bundes an der Förderung zeitlich befristet bis zum 
31.12.2021 verdoppelt. Der Anteil des Herstellers wird netto ausgezahlt, der des Bundes brutto 
für netto (echter Zuschuss).

Die Höhe und Berechtigung zur Inanspruchnahme des Umweltbonus ist durch die auf der
Webseite des Bundesamts für Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle unter www.bafa.de/umwelt-
bonus abrufbare Förderrichtlinie geregelt. Es besteht kein Rechtsanspruch auf Gewährung 
des Umweltbonus. Der Umweltbonus endet mit Erschöpfung der bereitgestellten Fördermittel, 
spätestens am 31.12.2025.

VOLLELEKTRISCH. VOLLER INNOVATIONEN. 
DER ERSTE BMW iX3.
Der BMW iX3 läutet eine neue Ära lokal emissionsfreier Fahrfreude ein. Entdecken Sie unser erstes vollelektrisches BMW 
Sports Activity Vehicle und genießen Sie elektrische Fahrfreude ohne Kompromisse.

Einmal aufladen und Sie fahren nahezu lautlos bis zu 458 km (WLTP). 
An einer High-Power-Ladestation mit einer max. Ladeleistung von bis zu 150 kW 
wird das Fahrzeug dann in ca. 34 Minuten auf bis zu 80 % geladen.

Außerdem überzeugt der BMW iX3 mit den unverkennbaren Proportionen des BMW X3. Klare, kraftvolle Konturen verleihen 
ihm ein modernes und puristisches Erscheinungsbild, während ausdrucksstarke BMW i Akzente die Exklusivität hervorheben. 
Darüber hinaus beeindruckt der BMW iX3 mit einer außergewöhnlich umfangreichen Serienausstattung, insbesondere im 
Bereich digitaler Services: So bietet das serienmäßige BMW Live Cockpit Professional den perfekten Überblick über alle 
Informationen, die für Ihre Fahrt relevant sind. 

Stromverbrauch in kWh/100 km: 17,8-17,5 (NEFZ) / 19,0-18,6 (WLTP); CO2-Emissionen gewichtet kombiniert 0g/km; 
Elektrische Reichweite (WLTP): 450-458 km.

DER BMW E-SCOOTER MICRO.
Der neue BMW E-Scooter erfüllt den Wunsch noch individueller, 
urbaner und emissionsfreier E-Mobilität. Für den Weg ins Büro, 
die Freizeit oder in der City: Der BMW E-Scooter ermöglicht es, 
die „Lost Mile“ bis zum Ziel schneller zurückzulegen. Durch den 
praktischen Faltmechanismus passt er in jeden Kofferraum. 
Das geringe Gewicht macht ihn leicht transportierbor.

– bis zu 20 km/h Geschwindigkeit
– bis zu 12 km Reichweite
– bis zu 150 Watt Motorleistung

UPE: 799,00 EUR

Angebotspreis: 599,00 EUR

ATTRAKTIV. AUCH BEI DEN KONDITIONEN. 
Sehen Sie selbst, wie gut sich der neue BMW iX3 rechnet und lassen Sie sich bei einer persönlichen Probefahrt von purer 
elektrischer Fahrfreude begeistern. Wir freuen uns auf Sie.

DER BMW i3.
BMW i3 120Ah UVP 41.880,00 EUR – Mit Umweltbonus1/Innovationsprämie2 (BAFA) ab 26.270,00 EUR. 

Capparisweiß mit Akzent BMW i Blau, Stoffkombi Aragazgrau, 19“ BMW i LM Räder Sternspeiche 427, BMWEffDyn, Zubehör-
Ladekabel Mode 3, Akustischer Fußgängerschutz, Intelligenter Notruf, Teleservices, ConnectedDrive Services, Connected 
eDrive Services, DAB-Tuner, Komfortpaket, Multifunktion für Lenkrad, Spiegelpaket, Ablagenpaket, Regensensor, Klimaautom., 
Geschwindigkeitsreg., Business Paket, Navigation u.v.m.

Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH
Fahrzeugpreis: 41.880,00 EUR Leasingsonderzahlung:** 6.000,00 EUR
Sollzinssatz p. a.*:  3,99 % (Entspricht BAFA Förderung)
Effektiver Jahreszins: 4,06 %
Laufleistung p.a.:  5.000 km
Laufzeit:  36 Monate  
Gesamtbetrag:  15.324,00 EUR  36 mtl. Leasingraten à: 259,00 EUR
Zzgl. 1.290,00 EUR EUR für Zulassung, Transport und Überführung.

Stromverbrauch (NEFZ) in kWh/100 km: 140; Stromverbrauch (WLTP) in kWh/100 km: 15,40; 
Elektrische Reichweite (WLTP) in km: 398-281.

Ein unverbindliches Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH, Lilienthalallee 26, 80939 München; Stand 03/2021.; alle Preise inkl. 19 % MwSt.; Ist der Leasingnehmer Verbraucher, besteht 
nach Vertragsschluss ein gesetzliches Widerrufsrecht. Nach den Leasingbedingungen besteht die Verpflichtung, für das Fahrzeug eine Vollkaskoversicherung abzuschließen. * gebunden 
für die gesamte Vertragslaufzeit ** Entspricht BAFA Förderung. Offizielle Angaben zu Stromverbrauch und elektrischer Reichweite wurden nach dem vorgeschriebenen Messverfahren  
ermittelt und entsprechen der VO (EU) 715/2007 in der jeweils geltenden Fassung. Aufgeführte NEFZ-Werte wurden ggf. auf  Basis des neuen WLTP-Messverfahrens ermittelt und zur 
Vergleichbarkeit auf das NEFZ-Messverfahren zurückgerechnet. Weitere Informationen zu den Messverfahren WLTP und NEFZ finden Sie unter www.bmw.de/wltp. 
Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Alle Angebote gültig bis auf Widerruf. Solange der Vorrat reicht. Abb. ähnlich.

DER BMW iX3 INSPIRING.
BMW iX3 UVP 66.300,00 EUR – Mit Umweltbonus1/Innovationsprämie2 (BAFA) ab 52.550,00 EUR. 

Sophistograu Brillanteffekt met., Sensatec Schwarz , 19“ Aerodynamikräder 842 Bicolor, Adaptives Fahrwerk, Alarmanlage, 
Spiegelpaket, Driving Assistant Prof., LED-Scheinwerfer, Parking Assistant, Klimaautom., Autom. Notruf, ConnectedDrive 
Services, Connected Package Prof., BMW Live Cockpit Prof., WLAN Hotspot, DAB-Tuner, Sitzheizung vorn, Akustischer Fuß-
gängerschutz, Ambientes Licht, Telefonie mit Wireless Charging u.v.m.

Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH
Fahrzeugpreis:  66.300,00 EUR Leasingsonderzahlung:**  9.990,00 EUR
Sollzinssatz p. a.*:  3,99 %  (Beinhaltet BAFA Förderung)
Effektiver Jahreszins:  4,06 %
Laufleistung p.a.:  10.000 km
Laufzeit:  36 Monate 
Gesamtbetrag:  27.954,00 EUR  36 mtl. Leasingraten à: 499,00 EUR
Zzgl. 1.290,00 EUR für Zulassung, Transport und Überführung.

Stromverbrauch in kWh/100 km: 17,5 (NEFZ); 18,6 (WLTP); Effizienzklasse (NEFZ): A+; 
Elektrische Reichweite (WLTP) in km: 450 - 458; Spitzenleistung: 210 kW (286 PS).

Ein unverbindliches Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH, Lilienthalallee 26, 80939 München; Stand 03/2021.; alle Preise inkl. 19 % MwSt.; Ist der Leasingnehmer Verbraucher, besteht 
nach Vertragsschluss ein gesetzliches Widerrufsrecht. Nach den Leasingbedingungen besteht die Verpflichtung, für das Fahrzeug eine Vollkaskoversicherung abzuschließen. * gebunden 
für die gesamte Vertragslaufzeit. ** BAFA Förderung anteilig. Offizielle Angaben zu Stromverbrauch und elektrischer Reichweite wurden nach dem vorgeschriebenen Messverfahren  
ermittelt und entsprechen der VO (EU) 715/2007 in der jeweils geltenden Fassung. Aufgeführte NEFZ-Werte wurden ggf. auf Basis des neuen WLTP-Messverfahrens ermittelt und zur 
Vergleichbarkeit auf das NEFZ-Messverfahren zurückgerechnet. Weitere Informationen zu den Messverfahren WLTP und NEFZ finden Sie unter www.bmw.de/wltp.
Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Alle Angebote gültig bis auf Widerruf. Solange der Vorrat reicht. Abb. ähnlich.

THE i3

MIT BMW / MINI CHARGING  
IST FAHRSTROM GÜNSTIGER  

ALS BENZIN & DIESEL
BIS ZU 9.000 EUR FÖRDERUNG.1
Nutzen Sie die Förderung beim Kauf eines unserer Elektro-
fahrzeuge oder Plug-In-Hybride mit dem Umweltbonus1. 
Als Hersteller übernimmt BMW den Umweltbonus1 zusammen 
mit dem Bund jeweils zur Hälfte. Und es kommt noch besser: 
im Zuge der „Innovationsprämie2“ hat der Bund seinen Beitrag 
zum Umweltbonus1 verdoppelt. 
1/2 Die Förderung beträgt bei einem vollelektrischen Fahrzeug 6.000 EUR (mit „Innovationsprämie“: 
9.000 EUR) bei einem Basisfahrzeug mit einem Netto-Listenpreis von unter 40.000 EUR, und 
5.000 EUR (mit „Innovationsprämie“: 7.500 EUR) bei einem Basisfahrzeug mit einem  
Netto-Listenpreis von über 40.000 EUR. Bei den Plug-in-Hybrid Modellen beträgt die Förderung 
4.500 EUR (mit „Innovationsprämie“: 6.750 EUR) bei einem Basisfahrzeug mit einem Netto-
Listenpreis von unter 40.000 EUR, und 3.750 EUR (mit „Innovationsprämie“: 5.625 EUR) bei 
einem Basisfahrzeug mit einem Netto-Listenpreis von über 40.000 EUR.

Die Förderung wird bis zu einem maximalen Netto-Listenpreis des Basisfahrzeugs von 65.000 EUR 
gewährt. Überschreitet der Netto-Listenpreis des Basisfahrzeugs diesen Betrag, gibt es keine 
Förderung. Die Förderung leisten Automobilhersteller und Bund jeweils zur Hälfte. Im Zuge 
der „Innovationsprämie“ wird der Anteil des Bundes an der Förderung zeitlich befristet bis zum 
31.12.2021 verdoppelt. Der Anteil des Herstellers wird netto ausgezahlt, der des Bundes brutto 
für netto (echter Zuschuss).

Die Höhe und Berechtigung zur Inanspruchnahme des Umweltbonus ist durch die auf der 
Webseite des Bundesamts für Wirtschaft und Ausfuhrkontrolle unter www.bafa.de/umwelt- 
bonus abrufbare Förderrichtlinie geregelt. Es besteht kein Rechtsanspruch auf Gewährung 
des Umweltbonus. Der Umweltbonus endet mit Erschöpfung der bereitgestellten Fördermittel, 
spätestens am 31.12.2025.

VOLLELEKTRISCH. VOLLER INNOVATIONEN. 
DER ERSTE BMW iX3.
Der BMW iX3 läutet eine neue Ära lokal emissionsfreier Fahrfreude ein. Entdecken Sie unser erstes vollelektrisches BMW 
Sports Activity Vehicle und genießen Sie elektrische Fahrfreude ohne Kompromisse.

Einmal aufladen und Sie fahren nahezu lautlos bis zu 458 km (WLTP). 
An einer High-Power-Ladestation mit einer max. Ladeleistung von bis zu 150 kW 
wird das Fahrzeug dann in ca. 34 Minuten auf bis zu 80 % geladen.

Außerdem überzeugt der BMW iX3 mit den unverkennbaren Proportionen des BMW X3. Klare, kraftvolle Konturen verleihen 
ihm ein modernes und puristisches Erscheinungsbild, während ausdrucksstarke BMW i Akzente die Exklusivität hervorheben. 
Darüber hinaus beeindruckt der BMW iX3 mit einer außergewöhnlich umfangreichen Serienausstattung, insbesondere im 
Bereich digitaler Services: So bietet das serienmäßige BMW Live Cockpit Professional den perfekten Überblick über alle 
Informationen, die für Ihre Fahrt relevant sind. 

Stromverbrauch in kWh/100 km: 17,8-17,5 (NEFZ) / 19,0-18,6 (WLTP); CO2-Emissionen gewichtet kombiniert 0g/km; 
Elektrische Reichweite (WLTP): 450-458 km.

DER BMW E-SCOOTER MICRO.
Der neue BMW E-Scooter erfüllt den Wunsch noch individueller, 
urbaner und emissionsfreier E-Mobilität. Für den Weg ins Büro, 
die Freizeit oder in der City: Der BMW E-Scooter ermöglicht es, 
die „Lost Mile“ bis zum Ziel schneller zurückzulegen. Durch den 
praktischen Faltmechanismus passt er in jeden Kofferraum. 
Das geringe Gewicht macht ihn leicht transportierbor.

– bis zu 20 km/h Geschwindigkeit
– bis zu 12 km Reichweite
– bis zu 150 Watt Motorleistung

UPE: 799,00 EUR

Angebotspreis: 599,00 EUR

ATTRAKTIV. AUCH BEI DEN KONDITIONEN. 
Sehen Sie selbst, wie gut sich der neue BMW iX3 rechnet und lassen Sie sich bei einer persönlichen Probefahrt von purer 
elektrischer Fahrfreude begeistern. Wir freuen uns auf Sie.

DER BMW i3.
BMW i3 120Ah UVP 41.880,00 EUR – Mit Umweltbonus1/Innovationsprämie2 (BAFA) ab 26.270,00 EUR. 

Capparisweiß mit Akzent BMW i Blau, Stoffkombi Aragazgrau, 19“ BMW i LM Räder Sternspeiche 427, BMWEffDyn, Zubehör-
Ladekabel Mode 3, Akustischer Fußgängerschutz, Intelligenter Notruf, Teleservices, ConnectedDrive Services, Connected 
eDrive Services, DAB-Tuner, Komfortpaket, Multifunktion für Lenkrad, Spiegelpaket, Ablagenpaket, Regensensor, Klimaautom., 
Geschwindigkeitsreg., Business Paket, Navigation u.v.m.

Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH
Fahrzeugpreis:  41.880,00 EUR Leasingsonderzahlung:**  6.000,00 EUR
Sollzinssatz p. a.*:  3,99 % (Entspricht BAFA Förderung)
Effektiver Jahreszins: 4,06 %
Laufleistung p.a.:  5.000 km
Laufzeit:  36 Monate  
Gesamtbetrag:  15.324,00 EUR  36 mtl. Leasingraten à: 259,00 EUR
Zzgl. 1.290,00 EUR EUR für Zulassung, Transport und Überführung.

Stromverbrauch (NEFZ) in kWh/100 km: 140; Stromverbrauch (WLTP) in kWh/100 km: 15,40; 
Elektrische Reichweite (WLTP) in km: 398-281.

Ein unverbindliches Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH, Lilienthalallee 26, 80939 München; Stand 03/2021.; alle Preise inkl. 19 % MwSt.; Ist der Leasingnehmer Verbraucher, besteht 
nach Vertragsschluss ein gesetzliches Widerrufsrecht. Nach den Leasingbedingungen besteht die Verpflichtung, für das Fahrzeug eine Vollkaskoversicherung abzuschließen. * gebunden 
für die gesamte Vertragslaufzeit ** Entspricht BAFA Förderung. Offizielle Angaben zu Stromverbrauch und elektrischer Reichweite wurden nach dem vorgeschriebenen Messverfahren  
ermittelt und entsprechen der VO (EU) 715/2007 in der jeweils geltenden Fassung. Aufgeführte NEFZ-Werte wurden ggf. auf  Basis des neuen WLTP-Messverfahrens ermittelt und zur 
Vergleichbarkeit auf das NEFZ-Messverfahren zurückgerechnet. Weitere Informationen zu den Messverfahren WLTP und NEFZ finden Sie unter www.bmw.de/wltp. 
Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Alle Angebote gültig bis auf Widerruf. Solange der Vorrat reicht. Abb. ähnlich.

DER BMW iX3 INSPIRING.
BMW iX3 UVP 66.300,00 EUR – Mit Umweltbonus1/Innovationsprämie2 (BAFA) ab 52.550,00 EUR. 

Sophistograu Brillanteffekt met., Sensatec Schwarz , 19“ Aerodynamikräder 842 Bicolor, Adaptives Fahrwerk, Alarmanlage, 
Spiegelpaket, Driving Assistant Prof., LED-Scheinwerfer, Parking Assistant, Klimaautom., Autom. Notruf, ConnectedDrive 
Services, Connected Package Prof., BMW Live Cockpit Prof., WLAN Hotspot, DAB-Tuner, Sitzheizung vorn, Akustischer Fuß-
gängerschutz, Ambientes Licht, Telefonie mit Wireless Charging u.v.m.

Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH
Fahrzeugpreis:  66.300,00 EUR Leasingsonderzahlung:**  9.990,00 EUR
Sollzinssatz p. a.*:  3,99 %  (Beinhaltet BAFA Förderung)
Effektiver Jahreszins:  4,06 %
Laufleistung p.a.:  10.000 km
Laufzeit:  36 Monate  
Gesamtbetrag:  27.954,00 EUR  36 mtl. Leasingraten à: 499,00 EUR
Zzgl. 1.290,00 EUR für Zulassung, Transport und Überführung.

Stromverbrauch in kWh/100 km: 17,5 (NEFZ); 18,6 (WLTP); Effizienzklasse (NEFZ): A+; 
Elektrische Reichweite (WLTP) in km: 450 - 458; Spitzenleistung: 210 kW (286 PS).

Ein unverbindliches Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH, Lilienthalallee 26, 80939 München; Stand 03/2021.; alle Preise inkl. 19 % MwSt.; Ist der Leasingnehmer Verbraucher, besteht 
nach Vertragsschluss ein gesetzliches Widerrufsrecht. Nach den Leasingbedingungen besteht die Verpflichtung, für das Fahrzeug eine Vollkaskoversicherung abzuschließen. * gebunden 
für die gesamte Vertragslaufzeit. ** BAFA Förderung anteilig. Offizielle Angaben zu Stromverbrauch und elektrischer Reichweite wurden nach dem vorgeschriebenen Messverfahren  
ermittelt und entsprechen der VO (EU) 715/2007 in der jeweils geltenden Fassung. Aufgeführte NEFZ-Werte wurden ggf. auf Basis des neuen WLTP-Messverfahrens ermittelt und zur 
Vergleichbarkeit auf das NEFZ-Messverfahren zurückgerechnet. Weitere Informationen zu den Messverfahren WLTP und NEFZ finden Sie unter www.bmw.de/wltp.
Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Alle Angebote gültig bis auf Widerruf. Solange der Vorrat reicht. Abb. ähnlich.

 THE iX3

THE i3
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DER BMW i3.
BMW i3 120Ah UVP 41.880,00 EUR – Mit Umweltbonus 1/Innovationsprämie 2 (BAFA) ab 26.270,00 EUR. 
Capparisweiß mit Akzent BMW i Blau, Stoffkombi Aragazgrau, 19“ BMW i LM Räder Sternspeiche 427, BMWEffDyn, Zubehör-Ladekabel Mode 3, Akustischer Fußgängerschutz, 
Intelligenter Notruf, Teleservices, ConnectedDrive Services, Connected - eDrive Services, DAB-Tuner, Komfortpaket, Multifunktion für Lenkrad, Spiegelpaket, Ablagenpaket, 
Regensensor, Klimaautom., Geschwindigkeitsreg., Business Paket, Navigation u.v.m. 

Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH
Fahrzeugpreis:  41.880,00 EUR  Leasingsonderzahlung:** 

6.000,00 EURSollzinssatz p. a.*:   3,99 %  (Entspricht BAFA Förderung)
Effektiver Jahreszins:  4,06 %

 5.000 km
Laufzeit: 36 Monate 
Gesamtbetrag: 15.324,00 EUR  36 mtl. Leasingraten à: 259,00 EUR
Zzgl. 1.290,00 EUR EUR für Zulassung, Transport und Überführung.

Stromverbrauch (NEFZ) in kWh/100 km: 140; Stromverbrauch (WLTP) in kWh/100 km: 15,40; 
Elektrische Reichweite (WLTP) in km: 398-281.
Ein unverbindliches Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH, Lilienthalallee 26, 80939 München; Stand 03/2021.; alle Preise inkl. 19 % MwSt.; Ist der Leasingnehmer Verbraucher, besteht 

ermittelt und entsprechen der VO (EU) 715/2007 in der jeweils geltenden Fassung. Aufgeführte NEFZ-Werte wurden ggf. auf  Basis des neuen WLTP-Messverfahrens ermittelt und zur 

Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Alle Angebote gültig bis auf Widerruf. Solange der Vorrat reicht. Abb. ähnlich.

Das öffentliche Ladeangebot von BMW 
Charging bzw. MINI Charging bietet mit 
nur einmaliger Registrierung allein in Eu-
ropa Zugang zu über 173.000 öffentlichen 
Ladepunkten von über 500 Ladeinfra-
strukturbetreibern. Je nach Ladepräferen-
zen und dem individuellen Fahr- bzw. La-
de-Profil können Kunden zwischen zwei 
Grundtarifen „Flex“ oder „Active“ wählen. 
Optional kann in beiden Tarifen das „IO-
NITY Plus“ Paket hinzugebucht werden.

„Der Zugang zu einer guten Ladeinfra-
struktur mit wettbewerbsfähigen, trans-
parenten Kosten ist neben der Reichwei-
te eine elementare Voraussetzung für die 
Akzeptanz und das Wachstum von Elekt-
romobilität. Genau das bekommen unsere 
Kunden mit BMW / MINI Charging“, be-
tonte Pieter Nota, Mitglied des Vorstands 
der BMW AG, zuständig für Kunde, Mar-
ken und Vertrieb. „Mit unserem „Active“ 
Tarif liegen die Energiekosten in Deutsch-
land auch für die Kunden, die daheim oder 
beim Arbeitgeber nicht laden können und 
daher auf die öffentliche Ladeinfrastruk-
tur angewiesen sind, noch bis zu 25% 
günstiger als für vergleichbare Fahrzeuge 
mit Diesel-Antrieb. Den Mythos, Strom 
für elektrifizierte Fahrzeuge sei teurer als 
Benzin und Diesel, können wir damit klar 
ausräumen“, so Nota weiter.

Einfacher Zugang zu den Netzwerken von 
mehr als 500 Ladeinfrastrukturbetreibern 
in Europa – eine Karte + eine App für alle 
Ladestromanbieter

Bei der Elektromobilität setzt die BMW 
Group auf einen ganzheitlichen Ansatz: 
Mit BMW Charging bzw. MINI Charging 
liegt ein umfassendes Angebot an Lade-
lösungen für alle Kundenbedarfe vor, das 
sich von Heimladelösungen wie Wallboxen 

über Installationsleistungen und digitale 
Services bis hin zum öffentlichen Laden im 
BMW / MINI Charging Netzwerk erstreckt.

Nach einer einmaligen Anmeldung steht mit 
einer Karte – oder alternativ via App – das 
komfortable Laden im öffentlichen Raum 
an rund 173.000 Ladepunkten (162.000 AC 
und 11.000 DC inkl. High Power Charging 
(HPC) Stationen mit Ladeleistungen über 
150kW) europaweit zur Verfügung. Allein 
in Deutschland gibt es Zugang zu weit über 
33.000 Ladepunkten von rund 300 Lade-
stromanbietern – diese können von BMW 
/ MINI Charging Usern mit nur einer Karte 
/ App genutzt werden.

Das High Power Charging Netzwerk der 
BMW Group Beteiligung IONITY ist eben-
falls in das BMW Charging bzw. MINI Char-
ging Netzwerk integriert. Die Ladeparks 
von IONITY befinden sich – mit durch-
schnittlich vier Ladesäulen – europaweit 
an Autobahnen bzw. Hauptverkehrsachsen. 
Hier kann beispielsweise der vollelektrische 
BMW iX3 innerhalb von 10 Minuten bis zu 
100 km Reichweite (WLTP) nachladen. Bis 
Ende 2021 werden über 400 Ladestationen 
europaweit bereitstehen. Ein weiterer Aus-
bau auch innerhalb von Städten ist geplant.

BMW Charging macht Laden so 
einfach wie Shoppen mit Kredit-
karte
Das ständig wachsende Netzwerk von 
BMW / MINI Charging bietet Kunden, die 
zuhause keine adäquate Ladeinfrastruk-
tur installieren können oder möchten und 
auch nicht beim Arbeitgeber laden können, 
die im Alltag (zu verschiedensten Gelegen-
heiten wie Geschäftsterminen, Innenstadt-
besuch, Restaurant etc.) Parken mit Laden 
verbinden möchten und auch Kunden, die 

Langstrecken – zum Beispiel auf den Weg 
in den Urlaub oder auf Dienstreise – zu-
rücklegen wollen, eine geeignete Lösung.

„Active“ Tarif: Der neu gestaltete Grundta-
rif stellt vor allem für Kunden, die viel bzw. 
ausschließlich öffentlich laden, neben dem 
Kostenvorteil eine große Vereinfachung 
dar, denn für jede Ladesäule im Netzwerk 
können die anfallenden Kosten schon vor 
dem Laden zuverlässig eingeschätzt wer-
den. Kunden in Deutschland können so 
beispielsweise mit einer Grundgebühr von 
4,99 Euro monatlich im BMW / MINI Char-
ging Netzwerk zu einheitlichen Preisen la-
den: 33 Cent pro kWh für AC Laden sowie 
39 Cent pro kWh für DC Laden.
 
Die Zusatz-Option „IONITY Plus“ Paket ist 
insbesondere für Kunden, die regelmäßig 
Langstrecken fahren und öfter an der Au-
tobahn laden interessant. Mit einer monat-
lichen Grundgebühr von 13 Euro können 
vor allem BMW aber auch MINI Viel-Lader 
in Deutschland für 35 Cent pro kWh Fahr-
strom an den IONITY Schnelladestationen 
beziehen.

Das Besondere: Bei Übernahme eines neu-
en elektrifizierten BMW / MINI Fahrzeugs 
bekommen Kunden den oben beschrie-
benen „Active“ Tarif für eine Dauer von 12 
Monaten ohne monatliche Grundgebühr. 
So vergrößert sich der Energiekostenvor-
teil gegenüber Benzin- und Diesel-Antrie-
ben weiter.

Bei den vollelektrischen Modellen BMW 
iX3, BMW iX und BMW i4 entfällt darüber 
hinaus aktuell auch die Grundgebühr für 
das bei diesen Fahrzeugen bereits inklu-
dierte IONITY Plus Paket.

„Flex“ Tarif: Für Kunden, die unregelmä-
ßig und spontan öffentlich laden, gibt es 
den „Flex“ Tarif, der ohne Grundgebühr die 
Möglichkeit bietet, bei allen Ladesäulenbe-
treibern im BMW / MINI Charging Netz-
werk zu betreiberspezifischen Konditionen 
flexibel zu laden, ebenfalls mit nur einer 
einzigen Registrierung.

Außerhalb der Landesgrenzen des indivi-
duellen Heimatlandes wird zu den jeweils 
gültigen Landestarifen der gewählten Op-
tion geladen. Auch hier kann der Kunde zu 
einheitlichen Preisen im „Active“ Tarif und 
mit dem „IONITY Plus“ Paket laden.
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DER BMW 3er 
PLUG-IN-HYBRID.
Die BMW 3er Limousine Plug-in-Hybrid bietet 
das Beste aus zwei Welten: Nachhaltige Mobilität 
und effiziente Fahrdynamik. 

Z.B.: BMW 320e Limousine UVP 48.450,00 EUR.
Mit Umweltbonus1/Innovationsprämie2 (BAFA) 
ab 35.000,00 EUR.

Kraftstoffverbrauch gewichtet kombiniert in l/100 km: 1,5 (NEFZ);  
1,3 (WLTP); CO2-Emissionen gewichtet kombiniert in g/km: 35 
(NEFZ); 30,0 (WLTP); Stromverbrauch gewichtet kombiniert in 
kWh/100: 14,2 (NEFZ); 16,20 (WLTP); Effizienzklasse (NEFZ): 
A+; Systemleistung: 120 kW (163 PS); Elektrische Reichweite 
(WLTP) in km: 61,0.

BMW 320e Limousine Advantage 

Schwarz uni, Stoff Anthrazit, 17“ LMR V-Speiche 778, Automatic 
Steptronic, Akustischer Fußgängerschutz, Zubehör-Ladekabel 
Mode 3, Durchladesystem, Active Guard Plus, Teleservices, 
Gesetzlicher Notruf, eDrive Dienste, ConnectedDrive Services, 
Connected Package Prof., BMW Live Cockpit Plus, DAB-Tuner, 
Aktiver Fußgängerschutz, Sport-Lederlenkrad, Geschwindig-
keitsreg., Innenspiegel autom. abbl., Ablagenpaket, PDC, 
Klimaautom., Vorbereitung Fahrerassistenz u.v.m.

Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH
Fahrzeugpreis:  48.450,00 EUR
Leasingsonderzahlung**:  4.500,00 EUR
(Entspricht BAFA Förderung)
Laufleistung p.a.:  10.000 km
Laufzeit:  36 Monate 
Sollzinssatz p. a.*:  3,49 %
Effektiver Jahreszins:  3,55 %
Gesamtbetrag:  18.864,00 EUR
36 mtl. Leasingraten à:  399,00 EUR

DER BMW X1 
PLUG-IN-HYBRID.
Ob zum Wandern in die Berge oder zum Entspannen an 
den Strand – der BMW X1 Plug-in-Hybrid ist für alles zu 
haben und zu allem bereit.

Z.B.: BMW X1 xDrive25e UVP 47.850,00 EUR.
Mit Umweltbonus1/Innovationsprämie2 (BAFA) 
ab 33.780,00 EUR.

Kraftstoffverbrauch gewichtet kombiniert in l/100 km: 1,9 (NEFZ); 
1,8 (WLTP); CO2-Emissionen gewichtet kombiniert in g/km: 43 
(NEFZ); 42,0 (WLTP); Stromverbrauch gewichtet kombiniert in 
kWh/100: 13,8 (NEFZ); 15,2 (WLTP); Effizienzklasse (NEFZ): A+; 
Systemleistung: 92 kW (125 PS); Elektrische Reichweite (WLTP) 
in km: 59-51.

BMW X1 xDrive25e Advantage 

Schwarz uni, Stoff Anthrazit, Automatic Steptronic, 17“ LMR 
Doppelspeiche 564, MF für Lenkrad, Zubehör-Ladekabel Mode 
3, Akustischer Fußgängerschutz, Armauflage vorn, Ablagenpa-
ket, Klimaautom., Intelligenter Notruf, Teleservices, Connected-
Drive Services, Connected eDrive Services, DAB-Tuner, autom. 
Heckklappe, PDC hinten, Geschwindigkeitsreg., Business 
Paket, Innenspiegel autom. abbl., Lordosenstütze / 
Sitzheizung vorn, Navigation u.v.m.

Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH
Fahrzeugpreis:  47.850,00 EUR
Leasingsonderzahlung**:  4.500,00 EUR
(Entspricht BAFA Förderung)
Laufleistung p.a.:  10.000 km
Laufzeit:  36 Monate 
Sollzinssatz p. a.*:  3,89 %
Effektiver Jahreszins:  3,96 %
Gesamtbetrag:  16.344,00 EUR 
36 mtl. Leasingraten à: 329,00 EUR

Angebote zzgl. 1.290,00 EUR für Zulassung, Transport und Überführung. 

Ein unverbindliches Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH, Lilienthalallee 26, 80939 München; Stand 03/2021.; alle Preise inkl. 19 % MwSt.; Ist der Leasingnehmer Verbraucher, besteht 
nach Vertragsschluss ein gesetzliches Widerrufsrecht. Nach den Leasingbedingungen besteht die Verpflichtung, für das Fahrzeug eine Vollkaskoversicherung abzuschließen.
* gebunden für die gesamte Vertragslaufzeit. ** Entspricht BAFA Förderung. 

Offizielle Angaben zu Kraftstoffverbrauch, CO2-Emissionen, Stromverbrauch und elektrischer Reichweite wurden nach dem vorgeschriebenen Messverfahren ermittelt und entsprechen 
der VO (EU) 715/2007 in der jeweils geltenden Fassung. Für die Bemessung von Steuern und anderen fahrzeugbezogenen Abgaben, die (auch) auf den CO2-Ausstoß abstellen, sowie 
ggf. für die Zwecke von fahrzeugspezifischen Förderungen werden WLTP-Werte verwendet. Aufgeführte NEFZ-Werte wurden ggf. auf Basis des neuen WLTP-Messverfahrens ermittelt 
und zur Vergleichbarkeit auf das NEFZ-Messverfahren zurückgerechnet. Weitere Informationen zu den Messverfahren WLTP und NEFZ finden Sie unter www.bmw.de/wltp.

Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Alle Angebote gültig bis auf Widerruf. Solange der Vorrat reicht. Abb. ähnlich.
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DER BMW 3er 
PLUG-IN-HYBRID.
Die BMW 3er Limousine Plug-in-Hybrid bietet 
das Beste aus zwei Welten: Nachhaltige Mobilität 
und effiziente Fahrdynamik. 

Z.B.: BMW 320e Limousine UVP 48.450,00 EUR.
Mit Umweltbonus1/Innovationsprämie2 (BAFA) 
ab 35.000,00 EUR.

Kraftstoffverbrauch gewichtet kombiniert in l/100 km: 1,5 (NEFZ);  
1,3 (WLTP); CO2-Emissionen gewichtet kombiniert in g/km: 35 
(NEFZ); 30,0 (WLTP); Stromverbrauch gewichtet kombiniert in 
kWh/100: 14,2 (NEFZ); 16,20 (WLTP); Effizienzklasse (NEFZ): 
A+; Systemleistung: 120 kW (163 PS); Elektrische Reichweite 
(WLTP) in km: 61,0.

BMW 320e Limousine Advantage 

Schwarz uni, Stoff Anthrazit, 17“ LMR V-Speiche 778, Automatic 
Steptronic, Akustischer Fußgängerschutz, Zubehör-Ladekabel 
Mode 3, Durchladesystem, Active Guard Plus, Teleservices, 
Gesetzlicher Notruf, eDrive Dienste, ConnectedDrive Services, 
Connected Package Prof., BMW Live Cockpit Plus, DAB-Tuner, 
Aktiver Fußgängerschutz, Sport-Lederlenkrad, Geschwindig-
keitsreg., Innenspiegel autom. abbl., Ablagenpaket, PDC, 
Klimaautom., Vorbereitung Fahrerassistenz u.v.m.

Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH
Fahrzeugpreis:  48.450,00 EUR
Leasingsonderzahlung**:  4.500,00 EUR
(Entspricht BAFA Förderung)
Laufleistung p.a.:  10.000 km
Laufzeit:  36 Monate 
Sollzinssatz p. a.*:  3,49 %
Effektiver Jahreszins:  3,55 %
Gesamtbetrag:  18.864,00 EUR
36 mtl. Leasingraten à:  399,00 EUR

DER BMW X1 
PLUG-IN-HYBRID.
Ob zum Wandern in die Berge oder zum Entspannen an 
den Strand – der BMW X1 Plug-in-Hybrid ist für alles zu 
haben und zu allem bereit.

Z.B.: BMW X1 xDrive25e UVP 47.850,00 EUR.
Mit Umweltbonus1/Innovationsprämie2 (BAFA) 
ab 33.780,00 EUR.

Kraftstoffverbrauch gewichtet kombiniert in l/100 km: 1,9 (NEFZ); 
1,8 (WLTP); CO2-Emissionen gewichtet kombiniert in g/km: 43 
(NEFZ); 42,0 (WLTP); Stromverbrauch gewichtet kombiniert in 
kWh/100: 13,8 (NEFZ); 15,2 (WLTP); Effizienzklasse (NEFZ): A+; 
Systemleistung: 92 kW (125 PS); Elektrische Reichweite (WLTP) 
in km: 59-51.

BMW X1 xDrive25e Advantage 

Schwarz uni, Stoff Anthrazit, Automatic Steptronic, 17“ LMR 
Doppelspeiche 564, MF für Lenkrad, Zubehör-Ladekabel Mode 
3, Akustischer Fußgängerschutz, Armauflage vorn, Ablagenpa-
ket, Klimaautom., Intelligenter Notruf, Teleservices, Connected-
Drive Services, Connected eDrive Services, DAB-Tuner, autom. 
Heckklappe, PDC hinten, Geschwindigkeitsreg., Business 
Paket, Innenspiegel autom. abbl., Lordosenstütze / 
Sitzheizung vorn, Navigation u.v.m.

Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH
Fahrzeugpreis:  47.850,00 EUR
Leasingsonderzahlung**:  4.500,00 EUR
(Entspricht BAFA Förderung)
Laufleistung p.a.:  10.000 km
Laufzeit:  36 Monate 
Sollzinssatz p. a.*:  3,89 %
Effektiver Jahreszins:  3,96 %
Gesamtbetrag:  16.344,00 EUR 
36 mtl. Leasingraten à: 329,00 EUR

Angebote zzgl. 1.290,00 EUR für Zulassung, Transport und Überführung. 

Ein unverbindliches Leasingbeispiel der BMW Bank GmbH, Lilienthalallee 26, 80939 München; Stand 03/2021.; alle Preise inkl. 19 % MwSt.; Ist der Leasingnehmer Verbraucher, besteht 
nach Vertragsschluss ein gesetzliches Widerrufsrecht. Nach den Leasingbedingungen besteht die Verpflichtung, für das Fahrzeug eine Vollkaskoversicherung abzuschließen.
* gebunden für die gesamte Vertragslaufzeit. ** Entspricht BAFA Förderung. 

Offizielle Angaben zu Kraftstoffverbrauch, CO2-Emissionen, Stromverbrauch und elektrischer Reichweite wurden nach dem vorgeschriebenen Messverfahren ermittelt und entsprechen 
der VO (EU) 715/2007 in der jeweils geltenden Fassung. Für die Bemessung von Steuern und anderen fahrzeugbezogenen Abgaben, die (auch) auf den CO2-Ausstoß abstellen, sowie 
ggf. für die Zwecke von fahrzeugspezifischen Förderungen werden WLTP-Werte verwendet. Aufgeführte NEFZ-Werte wurden ggf. auf Basis des neuen WLTP-Messverfahrens ermittelt 
und zur Vergleichbarkeit auf das NEFZ-Messverfahren zurückgerechnet. Weitere Informationen zu den Messverfahren WLTP und NEFZ finden Sie unter www.bmw.de/wltp.

Irrtümer und Änderungen vorbehalten. Alle Angebote gültig bis auf Widerruf. Solange der Vorrat reicht. Abb. ähnlich.
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Die BMW Group führt ab sofort eine neue ein-
heitliche Tarifstruktur für öffentliches Laden mit 
BMW und MINI Fahrzeugen in 19 europäischen 
Ländern ein. Damit baut die BMW Group den 
Betriebskosten-Vorteil elektrifizierter Fahrzeuge 
für ihre Kunden weiter aus und trägt dem stetigen 
Wachstum der Elektromobilität sowie dem deut-
lich steigenden Absatz elektrifizierter Fahrzeuge 
im Jahr 2020 (+31,8 %) Rechnung.
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Die Deutsche Vermögensberatung – der Liquiditätsoptimierer an Ihrer Seite

WIR GESTALTEN ZUKUNFT

Hauptgeschäftsstelle für Deutsche Vermögensberatung Bocholt

Ostwall 4 · 46397 Bocholt · Tel.: 0 28 71 29 47 101 
Rafael Mikolajek - Mobil: 0 151 12 79 75 38, rafael.mikolajek@dvag.de

Andreas Koza - Mobil: 0 172 27 31 122, andreas.koza@dvag.de 
www.dvag.de/Rafael.mikolajek

Rafael Mikolajek: „Erfolg hat man nur gemeinsam! Teamgeist wird bei uns groß  
geschrieben. Mit Engagement und Fachwissen setzen wir uns für Ihre Ziele ein. Denn 
zufriedene Kunden sind für uns der wichtigste Erfolgsmaßstab. Wir sind frei von Bran-
chengrenzen. Mit uns haben Sie einen Coach für alle Finanzfragen an Ihrer Seite.  
Profitieren Sie von fein aufeinander abgestimmten Lösungen von Banken, Bausparkas-
sen, Versicherungen und Investmentgesellschaften.“

Sprechen Sie uns an! In einem persönlichen Gespräch klären wir gerne, welche  
Möglichkeiten und Leistungen der DV zu Ihrem Unternehmen passen.

Mehr Zeit für das Wesentliche: 
Ihr Unternehmen!

Welche Ziele sind für Ihr  
Unternehmen am wichtigsten?

Mehr Liquidität• 
Planungssicherheit •

Stärkere Außenwirkung •
Mehr Zeit •

Bonitätscheck Ihrer Kunden •
Absicherung Ihrer Forderungen •

Schnellere Zahlungseingänge •

Hier gehts zum Imagevideo

Andreas Koza: „Wir stehen in unserem Bocholter Team für Kompetenz und Service. Und 
das individuell für Ihre Themen! Im Grunde geht es darum, das Beste aus seinen Mög-
lichkeiten zu machen. Im Leben. Im Beruf. In Finanzfragen. Mit Leidenschaft und Exper-
tenwissen unterstützen wir unsere Kunden darin, in finanziellen Angelegenheiten die 
richtigen Entscheidungen zu treffen. Jeder Kunde erhält die für ihn beste Beratung und 
ein individuell zugeschnittenes Angebot.“

Seit 28  Jahren in  Bocholt!

Als Gründer der Geschäftsstelle führe 
ich das Schutzengel-Team seit mehr als 
zwei Jahrzehnten mit Kompetenz und Er-
fahrung. Unser vertrauensvoller, nach-
barschaftlicher Kontakt zum Kunden ist 
die Basis unseres Erfolgs. Wenn Sie uns 
brauchen, sind wir für Sie da. So wie Sie 
es von Ihrer Versicherung, Ihrem Provin-
zial-Schutzengel erwarten. Mit unserem 
klaren Bekenntnis zur Region sind wir die 
Provinzial-Agentur mit dem Verhältnis zur 
Provinzial Versicherung und ihren Kunden 
wie eine gute Familie. Wir bieten unseren 

Kunden ein einzigartiges Leistungspa-
ket, präsentiert von Top-Profis, unserem 
Team, welches für ihre Sache brennt.

Unser Schutzengel-Team ist gern für Sie 
persönlich da. Haben Sie Fragen zu allge-
meinen Versicherungsthemen, zu aktuel-
len Schadensfällen, Vorsorge oder wün-
schen Sie eine ganzheitliche Beratung?
 

Wir haben für jedes Thema  
den richtigen Ansprechpartner.

Provinzial-Geschäftsstelle Marco Küppers e. K.  

IHRE VERSICHERUNG 
IN BOCHOLT!

Liebfrauenplatz 4a, 46397 Bocholt
Tel.: +49 2871 8885

kueppers@provinzial.de
Fax: +49 2871 183336

Öffnungszeiten:
Mo - Fr: 09:00 - 12:30, 14:00 - 17:30
Sa & So: geschlossen
und Termin nach Vereinbarung

Marco Küppers,  
Geschäftsstellenleiter

Marcel Bahr,  
Auszubildender

Lothar Spogahn,  
Kundenberater

Jana Blatt,  
Auszubildende

Hanaa Khachab, 
Vertriebsassistentin

Lotte Hülskamp,  
Jahrespraktikantin 

Gudrun Wiesmann, 
Vertriebsassistentin

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

https://www.youtube.com/watch?v=rK5F84y_yXI
https://www.youtube.com/watch?v=rK5F84y_yXI
http://www.dvag.de/Rafael.mikolajek
https://www.youtube.com/watch?v=rK5F84y_yXI
https://www.provinzial-online.de/kueppers
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Gut zu wissen Gut zu wissen 
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Südwall 26, 46397 Bocholt 
Fon: +49 (0) 2871 239 650

Lange Stiege 6, 46325 Borken
Fon: +49 (0) 2861 92 110

info@sba-steuerberater.de
www.sba-steuerberter.de

Nur die Einheit als Ganzes schafft 
den Überblick!

Wir setzen auf eine persönliche und ganz-
heitliche Betreuung. Mit unserem über 25 
Personen starken Team aus Steuerberatern, 

Steuerfachwirten, Betriebswirten und 
Steuerfachangestellten betreuen wir Sie gerne 

und stehen Ihnen bei steuerlichen und 
wirtschaftlichen Angelegenheiten zur Seite.

Als Steuerkanzlei unterstützen SBA so-
wohl bei steuerrelevanten Aufgaben, bei 
der Finanz- und Lohnbuchhaltung, dem 
Jahresabschluss und vielem mehr. Sie 
wissen immer genaustens über Neuig-
keiten und Änderungen der Rechtslage 
Bescheid und sind deshalb ein verläss-
licher Partner.

Steuerberatung: Egal, ob unternehmens-
spezifische oder private steuerrelevante 
Fragen auftreten, man wird stetig über 
neuste Entwicklungen im Steuerrecht 
informiert. Dabei werden die Einkom-
mensteuerklärung abgewickelt, man 
wird gegenüber den Finanzbehörden 
vertreten und es werden Unterneh-
mensplanungen mit der Expertise im Be-
reich Steuern optimiert. 

Finanz- & Lohnbuchhaltung: Eine ein-
wandfreie Finanz- und Lohnbuchhaltung 
ist unweigerlich mit dem Steuerrecht 
verknüpft. Daher ist der Mandant dank 
des Wissens in beiden Bereichen an der 
richtigen Adresse. SBA wickelt alle Buch-
haltungsprozesse ab, wenn gewünscht.

Jahresabschluss: Als wichtiges Doku-
ment für Banken und als Grundlage der 
Steuererklärung, ist die ordnungsge-
mäße Erstellung eines Jahresabschlus-
ses eine wichtige Aufgabe. Daher wird 
viel Wert darauf gelegt, den Mandanten 
auch im Erstellungsprozess des Jahres-
abschlusses tatkräftig zu unterstützen.

Die Steuerberatung Schmeinck, von der 
Beck und Askamp setzt auf eine persön-
liche und ganzheitliche Betreuung. Die-
se führt zu umfangreichen, langjährigen 
Kenntnissen über die Unternehmen, die 
Inhaber oder Gesellschafter. Mit dem 
über 25 Personen starken Team aus 
Steuerberatern, Steuerfachwirten, Be-
triebswirten und Steuerfachangestellten 
steht Ihnen die SBA bei steuerlichen und 
wirtschaftlichen Angelegenheiten ganz-
heitlich zur Seite. 

Nur die Einheit 
als Ganzes
schafft den  
Überblick!
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SBA Steuer- und Wirtschaftsberatungs-Partnerschaft mbB

Birgit Hüning – Diplom-Kauffrau
Angestellte Steuerberaterin

Klaus von der Beck – Diplom-Betriebswirt
- Partner -

Philipp Askamp – Bachelor of Arts (B.A.)
- Partner -

Manfred Schmeinck – Diplom-Ökonom
- Partner -

Sind Sie auf der Suche nach ei-
nem kompetenten Steuerberater? 
Brauchen Sie Unterstützung für 
Ihre Steuererklärung oder haben 
Sie spezifische steuerrelevante 
Fragen? Dann sind Sie bei dieser 
Steuerberatung an der richtigen 
Adresse. Dank jahrelanger Erfah-
rung mit zahlreichen Mandanten 
aus den Regionen Münsterland, 
Niederrhein und den Niederlan-
den, kann die SBA Sie bei allen 
steuerspezifischen Fragen unter-
stützen. Sowohl Unternehmen als 
auch Privatpersonen werden bei 
SBA tatkräftig in der Steuer- und 
Finanzwelt beraten.  

Für viele Menschen, egal ob als Privat-
person oder im Unternehmen, stellen 
steuerrechtliche Fragen schnell eine 
schwierige Hürde dar. Als Steuerbe-
ratung weiß das Team SBA um dieses 
Problem und unterstützt Unternehmen 
jeglicher Art und Privatpersonen bei der 
Abwicklung aller relevanten Prozesse 
und Abrechnungen. So haben die Man-
danten den Kopf frei und SBA übernimmt 
die Aufgaben, in denen sie so richtig gut 
sind! Bei dem Kontakt mit Mandanten ist 
der Steuerberatung SBA eine persönli-
che Beratung besonders wichtig. Selbst-
verständlich ist diese auch in einem On-
line-Meeting möglich. Die SBA passt sich 
hier gerne den Wünschen ihrer Mandan-
ten an. Sie wissen um die individuellen 
Unterschiede jedes Mandanten und be-
raten sie dementsprechend individuell! 

STEUERBERATUNG 
SCHMEINCK, VON DER BECK 
UND ASKAMP 

more infos

push the bu�on

mailto:info%40sba-steuerberater.de?subject=
http://sba-steuerberater.de
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info@openspaces800.de 
www.openspaces800.de
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Ein gemeinsames Kunst-Erlebnis & Kunst-Experiment!

OPEN  
SPACES 800

IDEENFORUM:
OPEN SPACES 800 startet im Mai 2021 mit einem öffentlichen IDEENFORUM. Bei die-
sem Ideenforum werden die 15 Kunstschaffenden und interessierte Bürger/innen zu ei-
nem „Kennenlern-Treffen“ in Bocholt eingeladen, das voraussichtlich als online-Treffen 
via Videokonferenz/Streaming stattfinden wird. Näheres wird noch bekannt gegeben.

BÜRGERPARTIZIPATION:
Als Teil von OPEN SPACES 800 findet vom 17. bis 27 September das PEOPLE PARTICI-
PATION ART PROJECT MY SPACES 800 statt. Dieses richtet sich an die hier lebenden 
und arbeitenden Menschen im Raum Bocholt, Umgebung und Grenzgebiet. Sie sind die 
BAUSTEINE von STADT - DORF - LAND - HEIMAT.

Dieses Kunstprojekt ist ein interaktives und inspirierendes Erlebnis für Kunstschaffende und 
Besucherinnen und Besucher aller Altersklassen – über Grenzen hinweg! Die Kuratorin von 
OPEN SPACES 800, Verena Winter, freut sich über Ihre Bewerbungen und Ideen! 

VERANSTALTER:
Veranstalter von OPEN SPACES 800 ist die Stadt Bocholt (Fachbereich Kultur und Bil-
dung) in Kooperation mit dem LWL-TextilWerk, Euregio-Kunstkreis im Kunsthaus Bo-
cholt, Europe Direct Informationszentrum Bocholt, der Stadtsparkasse Bocholt und den 
Grenzhoppers. OPEN SPACES 800 wird vom Land Nordrhein-Westfalen aus dem Pro-
gramm „Heimat-Werkstatt“ gefördert. 

Veranstalter & Förderer
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Das  macht den Unterschied!

Es sind nicht die großen Worte,  
die in der Gemeinschaft grundsätzliches bewegen:  
es sind die vielen kleinen Taten der Einzelnen.

Mildred Scheel

pan -
Leckomio

Liebe Freunde, Leser, Partner & Gastronomen,
in diesen bizarren Zeiten ist SICHTBARKEIT sehr kostbar. 

Zum einen geht es darum, den Menschen zu zeigen, dass es euch noch gibt und zum anderen,  
um an der Umsatzschraube zu drehen. Der letzte Punkt betrifft insbesondere diejenigen von euch, 
deren Küche noch geöffnet ist - wo Speisen geliefert oder abgeholt werden können. 

Auf den folgenden Seiten trefft ihr unsere gastronomischen Freunde Michaela & Peter Löber vom  
filetgran und Jenny & Dimi vom MYTHOS.  ➤

Lockdown-Support-Kampagne 
für die Gastronomie in der Region 

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on
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Michaela & Peter Löber Verheiratet, drei Kinder 
Marlon, 6 Jahre 
Tom, 3 Jahre 
Romi, 1 Jahr
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Betreiber des Filetgran in den Räumlichkeiten der 
Gesellschaft Casino, seit dem Herbst 2016. 

filetgraner Schmackofatz, 
Boxenstopp und vieles mehr 

Casinowall 19  

46399 Bocholt

Tel. 02871 / 12 622  

info@restaurant-filetgran.de

Peters Philosophie: Man muss Essen lieben, als wäre man immer Gast geblieben.

Michaelas Philosophie: Unsere Gäste sind mehr als unsere Kunden, sie sorgen dafür, dass wir glücklich sind.   

restaurant-filetgran.de

LOCKDOWN- 
ÖFFNUNGSZEITEN 

Samstag - Sonntag  

 17:30 - 19:30 Uhr

online  
SPEISEKARTE

https://restaurant-filetgran.de
https://restaurant-filetgran.de
https://restaurant-filetgran.de


Leckomio 

40 41

Leckomio 

Spareribs & Chickenwings

Pulled Lachs Burger

Geräucherter Büffelmozzarella

Pulled Pork BurgerKöchin Judith

Peter & Fabian beim filetgranen Finale 

Hier wird gepfeffert!

Tom hat alles im Blick

Michaela in ihrem Element

Unser Lehrling Kevin

Gastgeber aus Leidenschaft

Barloer Büffelburger

BACKSTAGE
Impressionen aus der Filetgran-Küche zu Zeiten des Lockdown II

Mit Saus und Braus durch die Küche 

Tom der „Mini-Lehrling“ bei Fabian am Herd 
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 Für unsere Kinder ist 
 unser Restaurant aktuell 

wie ein riesengroßes 

Spielzimmer.  
Es wird bestimmt nicht 
leicht, es ihnen wieder  

wegzunehmen.

hier geht´s zu  
x-leckomio.pan-bocholt.demore infos

push the bu�on

https://x-leckomio.pan-bocholt.de
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Montag, 22. Februar 2021,  
10:55 Uhr 

Unsere MÜ12 Verlags- und Agentur-Klingel 
reißt mich aus meinen Gedanken. „Das wer-
den die Löber’s sein“, ruft Kirsten mir zu und 
macht sich zur Begrüßung von Michaela und 
Peter in Richtung Hauseingang auf den Weg. 
Das Stimmengewirr im Flur lässt ahnen, dass 
die Beiden ihre „Zwerge“ im Schlepptau ha-
ben. Ich freue mich darauf, die Protagonis-
ten von Kirstens Filetgran-Bilderstrecke live 
und in Farbe zu erleben. Ich durfte gestern 
einen Early-View auf Kirstens Impressionen 
werfen, die sie am Sonntag in der Küche des 
Filetgran eingefangen hatte. Die Tür öffnet 
sich und Marlon (6 Jahre), Tom (3 Jahre) und 
Romy (1 Jahr) bevölkern unseren Meeting-
Raum, flankiert von ihren Eltern. 

Heute ist Porträt-Shooting-Time in Kirstens 
Studio. Ich hocke mich auf einen Cappucci-
no dazu und wundere mich über neugierige, 
aufgeweckte und zugleich angenehm ruhige 
Kiddy’s. Wir nutzen die Zeit, um einen Ter-
min für das folgende Interview abzustimmen. 

Freitag, 22. Februar 2021,  
08:15 Uhr 

Pünktlich wie die Maurer betreten Mi-
chaela & Peter unseren virtuellen Zoom-
Meeting Raum. Die Videokonferenz kann 
beginnen. Der kleine blonde Haarschopf 
am unteren Bildrand lässt erahnen, dass 
Romy ebenfalls anwesend ist und sich ge-
rade aufmacht, um von Michaela’s Schoß 
zu Papa Peter zu klettern. 

pan: „Gehen wir gedanklich zurück in den 
März 2020, in den Lockdown I. Wie habt ihr 
auf diese bizarre Situation, insbesondere für 
eure Gastronomie reagiert?“ 

Michaela Löber: Wir haben ca. zwei Wo-
chen gebraucht, um die Situation nebst 

Michaela und Peter Löber im Interview

DAS FILETGRAN
IM LOCKDOWN 

ihren möglichen Auswirkungen auf uns, 
unsere Familie und unser Restaurant zu 
begreifen. Unser Kontostand signalisierte 
uns, dass Handeln wichtiger sein könnte, 
als große Masterpläne zu durchdenken. 
Schnell war klar, dass wir einen Abholser-
vice einrichten würden, den wir bis dato 
nicht hatten. 

Peter Löber: Unsere „normale“ Restaurant-
karte hatten wir damals für das a-la-Carte-
Geschäft im Restaurant konzipiert. Die 
meisten dieser Gerichte waren natürlich 
nicht to-go geeignet. Der Weg mit einem 
schön dekorierten Teller an unsere Restau-
rantbesucher ist halt ein anderer, als der 
etwas zeitverzögerte Weg mit dem Auto, 
wenn der Kunde unser Essen erst noch zu 
sich nach Hause fahren muss. Die Frage war: 
„Welches Essen könnte es dann sein?“. 

Michaela Löber: Unseren Casino-Gästen 
hatten wir auf deren Wunsch immer „Pe-
ters Frikadellen“ quasi unter der Laden-
theke angeboten. Einfache, schnörkellose, 
selbstgemachte Frikadellen, zu denen Pe-
ter einen Preiselbeer-Senf kreiert hat.Das 
war das erste Produkt. Die Frikadellen, die 
wir geliefert und auch zur Abholung be-
reit gestellt haben. Die Resonanz unserer 
Stammkunden, als auch der neuer Kunden 
hat uns auf diesem Weg beflügelt, in diese 
Richtung weiter zu denken und zu handeln. 

pan: Womit ging es dann weiter? 

Peter Löber: Im Jahre 2019 haben wir für 
die Veranstaltungen von Philip Traber 
am AaSee einen Pulled Pork- und einen 
Lachsburger kreiert und angeboten. Der 
erfreute sich großer Beliebtheit und so 
lag es nahe, diesen auch „straßentauglich“ 
zu machen. Und so haben wir uns Stück 
für Stück mit lieferfähigen Gerichten aus-
einander gesetzt und unsere Karte bis auf 
das heutige Niveau entwickelt. Zur Gän-

sezeit konnten wir von unserer Vor-Co-
rona-Idee profitieren, 60 Gänsen in der 
Dingdener Heide ein Zuhause auf Zeit zu 
geben. Uns war damals wichtig, das The-
ma Regionalität und Nachhaltigkeit mit 
Leben zu füllen. In der Krise waren wir in 
der Lage schmackhafte Gänseboxen an-
bieten zu können. Wir haben mehr Gänse-
essen außer Haus verkauft, als wir dies in 
den Vorjahren im Restaurant verzeichnen 
durften - obwohl wir damit auch schon 
sehr zufrieden waren. 

pan: Die Impressionen, die Kirsten mit 
ihrer Nikon in eurer Küche eingefangen 
hat, lassen erahnen, dass ihr die Verein-
barkeit von Familie und Beruf harmonisch 
hinbekommen habt, oder?

Michaela Löber: Ja, das haben wir. Wir 
mussten das tun, weil wir unseren Betrieb 
mit ganz wenig Personal aufrecht erhalten 
mussten. Und so haben Peter und ich zu-
sammen einen guten Job gemacht, während 
die Kinder um uns herum wuselten. Das 
Thema Familienbetrieb bekam aus der Not 
heraus eine ganz andere, tiefere Dimension. 

Wir merken das an unseren Kindern und an 
uns selbst. Die Verbindung ist noch enger 
geworden, weil wir einfach nicht mehr im 
klassischen Restaurant-Rhythmus unter-
wegs waren.
 
Es ist auch nicht mehr das klassische Rol-
lenverständnis unter uns, wo Peter sich auf’s 
Restaurant konzentriert und ich mich auf 
die Kinder. Wir profitieren alle von diesem 
neuen WIR.

pan: Das geben die Bilder her. Die Se-
quenz, wo Tom euch beim Brutzeln aus 
seinem Hochsitz zusieht, spricht Bände. 
Wie sehen das die Menschen, die sonst eher 
einen sehr kritischen Blick auf die Gastro-
nomie werfen? 

Peter Löber: Wenn du damit zum Beispiel 
die Mitarbeiter des Amtes für Lebensmit-
telüberwachung meinst, die u.a. die Ein-
haltung von Hygienestandards bei uns und 
unseren Kollegen im Auge haben, so müs-
sen wir einigen Menschen an dieser Stelle 
einfach mal Danke sagen. Damit meinen wir 
genau diese Behörden, die wissen, dass wir 
in einer existenziellen Krise stecken. Und 
die solche Situationen mit einem Schmun-
zeln würdigen, weil sie wissen, dass das 
nicht normal ist. Wir leben und arbeiten 
immer noch im Ausnahmezustand. Bedan-
ken wollen wir uns auch bei den Bocholtern 
und den Menschen aus dem umliegenden 
Städten und Gemeinden, die unser Ange-
bot toll angenommen haben. Menschen, 
die uns mit ihren Bestellungen motivieren 
und unterstützen, unseren Kurs in diesen 
unsicheren Zeiten beizubehalten. . 

pan: Was darf man von euch in der  
Zukunft erwarten? 

Michaela Löber: Wenn du damit die Zeit 
nach Corona meinst, dann können wir das 
auf zwei Wörter reduzieren „Jede Menge!“. 
Die zurückliegende Zeit war extrem an-
strengend - insbesondere mental - gerade 
im Lockdown I. Als sich mit dem Lockdown 
II dieses Trauma zu wiederholen drohte, 
habe wir uns angeschaut und beschlos-
sen: „Wir werden uns von Corona nicht 
unterkriegen lassen.“ Durch unsere Lear-
nings aus der ersten Phase konnten wir 
jetzt auf bewährte Muster zurückgreifen 
und unser Angebot weiter entwickeln. Uns 
ist bewusst geworden, dass wir jetzt eine 
einmalige Chance haben. Wir können der-
zeit „An unserem Unternehmen arbeiten“. 
Wir können von außen auf unser Konzept 
schauen, auf unsere Gerichte, auf unsere 
Prozesse. Wir können Statistiken auswer-
ten und mit vielen Menschen sprechen, 
die nicht von unserer „Betriebsblindheit“ 
befangen sind. All das, was wichtig ist und 
wozu wir in der Vor-Corona-Phase nicht 
in der Lage waren - wo wir in dem be-
rühmten Hamsterrad unterwegs waren. 

pan: Es ist eine zeitlang her, dass wir uns 
persönlich gesprochen haben. Es war aus-
schließlich Kirsten, die Frikadellen, Lachs- 
und Gänseburger bei euch absortiert hat - 
um mit ihren Worten zu sprechen. Ich durfte 
mich an den gedeckten Tisch setzen, die in 
der Regel nicht sabbernde Fellnase Paula zu 
den Füßen und resümieren, dass ihr echt 
einen tollen Job macht. Wir haben RESPEKT 
vor eurer Haltung und wir unterstützen euch 
gerne bei dem, was ihr aktuell tut und wir 
sind extrem neugierig auf euren Change-
Prozess, sprich dem, worauf sich die Region 
freuen darf, wenn der ganze Spuk vorbei ist. 

Vielen Dank für’s Gespräch. 
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more infos

push the bu�on

https://restaurant-filetgran.de
https://pan-bocholt.de/michaela-und-peter-loeber-im-interview/
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„Wir sind für Euch da.
Wir bleiben für Euch da.“

Jenny & Dimi,  
Sinovia & Dimtrios Karamousanlis

Verheiratet, zwei Kinder 
Georgius 20 Jahre 
Konstantinos, 11 Jahre

Betreiber des MYTHOS seit dem 22.06.2000 
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Zu den Speisen,  
die bis 21 Uhr bei uns abholen könnt,  

bekommt ihr ein leckeres Desert aufs Haus.

Langenbergstraße 44  

46397 Bocholt

Tel. 02871 / 995 811  

 info@mythos-bocholt.de

Vielleicht einer der herzlichsten Griechen in der Region. Ein Ort, 
 wo man bei authentischen, griechischen Speisen das Gefühl hat,  

Teil eines Freundeskreises zu sein - mit den Gastgebern Jenny & Dimi. 

www.mythos-bocholt.de

LOCKDOWN- 
ÖFFNUNGSZEITEN 

Dienstag - Sonntag 

17:00 - 21:00 Uhr 

Sonntags auch von 

12:00 -14:00 Uhr

online  
SPEISEKARTE

http://www.mythos-bocholt.de/index.html
https://goo.gl/maps/wyFrG2RK3YjFu6329
mailto:info%40mythos-bocholt.de?subject=Meine%20Bestellung%20/%20Reservierung
http://www.mythos-bocholt.de/index.html
http://www.mythos-bocholt.de/index.html
http://www.mythos-bocholt.de/menu-full.html
http://www.mythos-bocholt.de/menu-full.html
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Jiannis - der Koch - schon seit 19 Jahren  
im MYTHOS am HerdPfeffer ans FleischPasta mit Gambas

Baby - CalamarisLammkarreeTentakel / Spektakel

Das Finishing

Im Ganzen gegrillt Lammkarree auf dem Weg zum Finale
Das servierfertige  

Kottlett vom Duke of Berkshire

„Man kann  
nicht kochen,  

wenn man  
die Leute nicht 

 gern hat.“
Filetsteak auf Trüffelsauce

BACKSTAGE
Impressionen aus der MYTHOS-Küche zu Zeiten des Lockdown II

Dimi: „Die Bestellung ist fertig!“

Jiannis und Jenny 

„Die Gastronomie 
ist die Kunst,  

mit Nahrung Glück 
zu erschaffen.“

hier geht´s zu  
x-leckomio.pan-bocholt.demore infos

push the bu�on

https://x-leckomio.pan-bocholt.de
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Lebensart 

Lustige-Tassen-Brunch

MIT EINER  
PRISE HUMOR 
SCHMECKEN 
DIE TAGE  
BESSER
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Montag, 11. Januar 2021,  
07.00 Uhr - Erster Morgenkaffee 
in unserer Wohnung oberhalb 
unseres Verlages und der Agentur)

Während ich die Milch aus dem Kühl-
schrank hole, grinst ein Porzellangesicht 
auf mich herab. Ich kann gar nicht anders 
als zurück zu grinsen. Gefühlte zehn Jahre 
bereichert uns dieses gute Stück und sein 
weibliches Pendant.
 
Angefangen hat alles mit diesem Video: 
„Immer zweimal mehr wie du …“

Was hatten wir damals Spaß, als wir ent-
deckten, dass es die Protagonisten dieses 
Videos zu kaufen gibt. Die Firma Fiftyeight 
aus Wiesbaden hatte aus unserer Sicht 
einen genialen Coup gelandet.  ➤

Donnerstag, 07. Januar 2021, 
14.00 Uhr - Redaktionskonferenz 
MÜ12-Verlag 

Auszug unseres Dialoges zum MindSet -  
zu unserer Haltung in dieser bizarren Zeit: 

Wir schauen nicht an den negativen Aus-
wirkungen der Krise vorbei. Aber, wir be-
teiligen uns auch nicht an den Bad-News, 
die uns tagtäglich überschwemmen. 

Wir wissen nicht, wie lange diese komi-
sche Zeit noch dauert. Was wir wissen ist, 
dass wir die Zeit nutzen, um neue Ideen 
zu generieren. Wir sehen es als unsere 
Aufgabe, unsere Mission schöne Momente 
zu kreieren und diese mit den Leserinnen 
und Lesern des PAN zu teilen. 

https://www.youtube.com/watch?v=rvjdRo8EHL0&feature=youtu.be
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Sonntag, 24. Januar 2021,  
12.00 Uhr, Private-Kitchen-Suite 
- Die Umsetzung der Idee 

Kirsten war gestern losgezogen, um die 
Zutaten unseres Storyboards einzukau-
fen. Ich stand seit 10.00 Uhr schnibbeln-
der-, rührender-, bratender-weise in der 
Küche, um das Innenleben für unsere 
neuen Humor-Gefährten zu kreieren.
 
Im Viertelstunden-Takt wanderten selbst-
gemachter Herings- und Eiersalat, Curry-
wurst, Joghurt & Obstsalat, Räucherlachs, 
Rührei, Leberkäse, Nürnberger Rostbrat-
würste an den „Ausgabe-Tresen“ - dem 
Stehtisch neben unserem Herd. 

Die Kombi mutet möglicherweise ein wenig 
schräg an, aber es muss ja nicht immer gerade 
sein, wenn es um ausgefallenen Genuss geht.
Während Kirsten zwischen Stehtisch 
und unserer Esstafel hin und her wuselt, 
um mit den ganzen Porzellan-Gedöns 
nebst Zutaten, ein Bild auf die Tafel zu 
bauen, schnaufe ich kurz durch.
 

Mach ich jetzt wirklich noch den angedach-
ten Kaiserschmarrn mit Früchte-Kompott? 
Mit einem „Merkt-ja-keiner-wenn’s-fehlt-
Gedanken“ ziehe ich den Korken aus der 
gekühlten Prosecco-Pulle. Konsequenter-
weise hätten wir den Haus-Prosecco, mit 
den gekreuzten Säbeln, aus dem Online-
shop der Kultbude ordern können - den-
ke ich beim Einschenken. Aber irgendwie 
habe ich bei dem gerade entkorkten Trop-
fen das bessere Gefühl - weil wir ihn in Bo-
cholt eingekauft haben. ➤

Auszug aus dem einsetzenden 
Dialog in unserem Nest: 

Er: „Was hältst du davon, wenn wir uns 
noch ein paar dieser Exemplare gönnen?“ 

Sie: „Und dann?“ 

Er: „Wenn wir schon nicht nach Sylt reisen 
können, holen wir uns einfach ein Stück 

Sylt nach Hause.“
Sie: „Guter Plan, aber was haben die  

Müsli-Schalen damit zu tun?“ 

Er: „Wir könnten den sensationellen 
Brunch von den Sansibar nachbauen.“ 

Sie: „Perfekt, ich kümmere mich.“ 

In den Tagen danach hielten die Kerami-
ken, die ihr auf den Impressionen seht, 
Einzug in unseren Haushalt.

Während Kirsten den Schalen und Eierbe-
chern einen Durchlauf in der Spülmaschine 
gönnte, schrieb ich am Storyboard für unse-
ren Sansibar-Sylt-Hommage-Brunch - streng 
angelegt an den Bestandteilen des Original-
Brunch dieser „Kult-Bretterbude“ am Strand 
von Rantum. Man freuen wir uns auf den Zeit-
punkt, dort unbeschwert wieder einkehren 
zu können. Nicht um „sehen und gesehen zu 
werden,“ was man der Stammkundenklientel 
andichtet und was gelegentlich zutreffen mag, 
sondern um einfach tolle Küche in einer schö-
nen Umgebung zu genießen.
  

„ALL YOU CAN  
SCHÄLCHEN“

Alles nicht so Ernst sehen mit der 
fiftyeight – Porzellan Kollektion
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Westend 2 – 46399 Bocholt – Fon 02871/4141– www.hungerkamp-bocholt.de

...gute Laune aufʻm Tisch!

24h 
Shopping

hungerkamp-bocholt.de

kostenloser 
Lieferservice
innerhalb
Bocholts

Click & 
Collect

0 28 71 - 41 41

telefonische
Produkt-
Beratung

0 28 71 - 41 41

kontaktloser 
Abholtisch 

von 10.00 Uhr bis 
18.00 Uhr

Vase
„Amüsiert“ & „Entspannt“

Kaffeetassen
„Grins“, „Lecker“, „Verpennt“ & „Och Bitte“

Vorradsdose
„Heiter“

Henckelbecker
„Verschmitzt“ & „Grummig“

Schale
„Verträumt“, „Lachen“, 
„Glücklich“ & „Kuss“ 

Teller
„Mit Biß“

Kanne
„Gut drauf“ 

Kännchen
„Drollig“

Zuckerdose
„Süß“

Espresso Tasse
„Verschmitzt“, „Verdutzt“, „Vergnügt“ & „Lecker“

An der Taktgeschwindigkeit des Auslö-
sers von Kirstens Nikon kann ich ermes-
sen, dass die Fotografin mächtig Spass 
an diesem Arrangement, an der Umset-
zung dieser Idee hat. 

Gottseidank gab es zum Wachwerd-Cappuc-
cino ein belegtes Brötchen mit Roastbeef. 
Das ist ein Ergebnis der beinahe zehnjähri-
gen Lernkurve unserer Partnerschaft. „Keine 
Kitchen-Story im unterzuckerten Zustand“ - 
haben wir vereinbart. Es waren nicht immer 
vor Harmonie-triefende-Momente, wenn 
Kirsten die Food-Impressionen für euch ein-
gefangen hat, während ich mit der Gabel im 
Anschlag, leicht sabbernd hinter ihr stand.

In diesem Sinne,  
mit kulinarischen Grüßen

passt auf euch auf  
und bleibt gesund 

Euer PAN-Team

Was für eine weise Entscheidung, aus un-
serem Setting einen Brunch zu kreieren. 
Mit diesen Gedanken schlemmten wir uns 
genüsslich in den Nachmittag.
 
„Wer soll das denn alles Essen?“ möget ihr 
denken. Unsere Antwort: Unser Freund 
Norbert, der sich am Nachmittag dazu ge-
sellte. Unsere Eltern, denen wir Teile die-
ser Szenerie in Einmachgläsern hinter die 
Tür gestellt haben. Anna & Markus, die die 
Sehnsucht nach Sylt mit uns teilen und wir 
selbst - in mehreren Rationen - auch an 
den Folgetagen.

Wir bedanken uns ausdrücklich bei unse-
rer langjährigen PAN-Gefährtin Petra Hun-
gerkamp nebst ihrem Team für ihre Treue. 
Wenn diese Story den Kaufwunsch nach 
den Keramik-Gesichtern in euch geweckt 
hat, hier könnt ihr dem mit einem richtig 
guten Gewissen nachgehen und klicken: 

Gerade in dieser Zeit ist es nötiger denn 
je, zusammen zu halten, gute Kooperatio-
nen zu pflegen. Wir bedanken uns ferner 
bei den Metzgern unseres Vertrauens (Bu-
chow und Benning-Köster), unseren Lieb-
lings-Bäckereien Ullrich und Schröer, den 
Marktbeschickern und dem Handelshof 
in Bocholt - für die Qualität unserer dort 
eingekauften Produkte.
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push the bu�on

more infos

push the bu�on

https://hungerkamp-bocholt.de/hersteller/fiftyeight/
https://hungerkamp-bocholt.de/hersteller/fiftyeight/
https://pan-bocholt.de/mit-einer-prise-humor-schmecken-die-tage-besser/
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ausgedacht hatte. Ein anderer Lehrer hin-
gegen prophezeite ihr schon früh, dass sie 
das Schreiben später einmal beruflich ma-
chen würde. Damals nickte Lisa nur lächelnd 
zustimmend, ohne sich nur annähernd aus-
malen zu können, wo sie heute tatsächlich 
steht. Aktuell arbeitet Lisa de Ruiter sowohl 
als Sportjournalistin und Redakteurin bei 
der Bild-Zeitung und als TV-Reporterin bei 
den Sendern RTL und n-tv. Eine spannende 
und abwechslungsreiche Arbeit. Rote Tep-
piche, Fashion Shows, Premieren, Promi- 
Partys. „Die Promi- und Trash-Welt war ja 
irgendwie auch schon immer so heimlich 
mein Ding“, sagt sie über sich selbst. Dabei 
ist all das nur ein Teil ihrer Arbeit. Haupt-
sächlich berichtet sie über Sport, vor allem 
Fußball. Aber auch Bereiche wie Wirtschaft 
und Kriminalfälle fallen in ihren Aufgabenbe-
reich, aktuell führt sie auch viele Interviews 
mit Virologen und Ärzten über die Corona-
Pandemie. Eine sehr anspruchsvolle Arbeit, 
bei der sie ständig auf dem neuesten Stand 
bleibt und fortlaufend ihr Allgemeinwis-
sen vergrößert. Sehr zufrieden kann sie 
sagen, dass sie ihr Hobby zum Beruf ge-
macht hat. Es macht ihr genauso viel Spaß  
hinter, als auch vor der Kamera zu stehen 
und Interviews zu führen. 

Inzwischen ist sie gar nicht mehr aufgeregt 
vor Interviews mit Prominenten und ist 
Profi im richtigen Fragestellen. „Die sind ja 
auch nur Menschen – und viele von ihnen 
kenne ich ja jetzt auch seit Jahren“, sagt sie. 
Zu einigen Promis pflegt sie inzwischen so-

kehrungen. Das Team samt Kameramann 
und Tonassistent reist getrennt zum Ter-
min an, es werden vorab oftmals Schnell-
tests durchgeführt und natürlich Masken  
getragen und Abstand eingehalten. Im 
Dezember letzten Jahres gab es nach 
fast zehn Monaten Ausfall zum ersten 
Mal wieder einen Roten Teppich bei der 
„Ein Herz für Kinder“-Gala in Berlin. Hier  
bekam jeder Sender eine eigene Box  
umringt von Plexiglasscheiben. Eine 
ganz neue Situation für alle anwesen-
den Journalisten, mussten sie sich nun 
ihren Platz nicht mehr auf engstem Raum 
mit Ellbogen erkämpfen. Und zumindest 
für einen kurzen Augenblick ein biss-
chen Normalität. Einen Menschen, den 
sie gerne mal interviewen würde? „Zlatan  
Ibrahimovic! Er ist eine Legende für 
mich - und mit seinen Sprüchen mit  
Sicherheit eine echte Herausforderung als 
Gesprächspartner. Und natürlich ein Dop-
pelinterview mit Arjen Robben und Franck 
Ribéry, meine Lieblingsfußballer auf Le-
benszeit.“ 

Unser Interview mit Lisa fand natür-
lich mit viel Abstand im frisch gelüf-
teten Meetingraum statt. Wir haben 
uns sehr über Lisas Besuch in unserem 
MÜ12 Verlag gefreut und finden es groß-
artig, dass sie als Bocholterin so einen 
Weg hingelegt hat. Ihren Traumjob hat 
Lisa de Ruiter definitiv gefunden. Den 
Traum vom Fliegen verfolgt sie weiterhin.  
Irgendwann möchte sie noch ihren Flug-
schein machen, verriet sie uns. 

gar ein freundschaftliches Verhältnis. Und 
selbst ihr Umfeld hat sich an ihre Tätig-
keit über die Jahre gewöhnt. Familie und 
Freunde sind mächtig stolz auf sie, vor al-
lem, wenn sie im TV zu sehen ist. Alles darf 
sie von ihrer Arbeit natürlich nicht weiter-
erzählen, wie die Finalistinnen des Bache-
lors vor Ausstrahlung auszuplaudern, aber 
ihre Freundinnen lauschen natürlich gerne, 
wenn sie etwas Spannendes auf der Arbeit 
erlebt hat und davon berichten kann. Eine 
schöne Anekdote ist beispielsweise die Ki-
no-Premiere in Berlin des Blockbusters 
„Once Upon a time in Hollywood“ im Jahr 
2019. Ganz normale Aufgabenstellung der 
Redaktion nach dem offiziellen Roten Tep-
pich: ‚Lisa, schau doch mal, wo die Stars 
danach noch anzutreffen sind.‘ Also setzte 
sich Lisa ins bekannte Promi-Restaurant 
Borchardt. Lange musste sie nicht warten. 
Tisch an Tisch saß sie nun da mit den Schau-
spielern Brad Pitt, Leonardo DiCaprio,  
Margot Robbie und dem Regisseur  
Quentin Tarantino. Danach zogen die 
Stars weiter in einen Club. Über den Kon-
takt eines Fotografen hatte Lisa durch 
den Hintereingang Zutritt in die nur etwa 
60qm große Bar. Schulter an Schulter mit 
Brad Pitt an der Theke, zwei Meter weiter 
Leonardo DiCaprio. Das war er, dieser eine 
Moment, den jeder wohl nur ein einziges 
Mal in seinem Leben hat, um das perfek-
te Selfie zu schießen. War wohl nichts, 
denn es galt strenges Handyverbot, Secu-
rities bewachten alles genau. Dennoch ein  
Moment, der ihr wohl immer in Erinne-
rung bleiben wird. Mit „It was a pleasure 
to meet you.“ verabschiedete sich Taran-
tino spät am Abend von ihr, bevor er ging. 
Ein einmaliger Moment. „Ich würde es 
selbst kaum glauben, wenn ich nicht dabei  
gewesen wäre“, schmunzelt sie. 

Nach all diesem für sie schon gewöhnli-
chen Trubel kam es vor einem Jahr dann 
zum plötzlichen Stillstand. Die Corona- 
Pandemie beeinflusst Lisas Alltag bis heu-
te erheblich. Keine Flüge und kein Her-
umreisen mehr, alle möglichen Presse- 
Events abgesagt. „Alles ist total ent-
schleunigt. So viel zu Hause war ich in 
den letzten Jahren nicht annähernd.“ Nun 
werden Interviews per Skype, teilwei-
se aus dem Homeoffice, geführt. Müh-
sam, wenn die Technik mal nicht so  
mitspielt. Einige wenige Interviews wer-
den noch persönlich geführt, dann  
natürlich mit allen Corona-Schutzvor-

VON BOCHOLT  
NACH BERLIN 

Ein Leben zwischen Fußballern,  
rotem Teppich und ernsthaften Geschichten

Lisa de Ruiter, 29 Jahre jung und gebürtige  
Bocholterin, ist vor genau 10 Jahren flügge  

geworden und arbeitet heute als Sportjournalistin in 
Berlin. Alles begann bereits in der Kindheit mit ihrer 

großen Leidenschaft für den Fußball. Sie und ihr  
Patenonkel sind bis heute große Fans des FC Bayern. 

Früher sparte sie ihr Taschengeld, um zu den  
Spielen ihres Vereins zu reisen. Sie wollte schon  

immer Sportreporterin werden, oder Pilotin.  
Heute ist sie auf Du und Du mit der Fußball-  

und Promiwelt. 

Text : Laura Janine Idem 
Fotos: Kirsten Buß & Lisa de Ruiter

Lisa de Ruiter hat eine steile Karriere im 
Journalismus hingelegt. In Köln studier-
te die Bocholterin Sportjournalismus, 
dann ging es weiter nach München, wo 
sie für Focus Online in der Sportredak-
tion arbeitete – aus einem Praktikum 
wurde eine freie Mitarbeit, die bis heute  
anhält. Nach knapp zwei Jahren verließ sie 
München trotz ihrer großen Liebe zum FC 
Bayern wieder, um ihre Karriere in Berlin zu 
starten – mit einem Volontariat bei Promi-
flash. Eine gute, aber auch harte Schule für 
ihren weiteren Werdegang, musste sie bei-
spielsweise oftmals über den Ballermann auf 
Mallorca berichten. Was ein Kontrast: Das 
so saubere und schicke München und dann 
dieses laute, teilweise dreckige, aber eben-
so tolerante Berlin. Muss sich in der baye-
rischen Hauptstadt am Morgen mindestens 
dreimal überlegt werden, was zur Arbeit  
angezogen wird, selbst in der Sportredak-
tion, darf in Berlin jeder einfach so sein, 
wie er ist. „In Berlin kannst du alles haben, 

wenn du willst“, sagt Lisa. Und das ist genau 
das, was sie seit sechs Jahren in Berlin hält. 
Hier wohnt sie in Friedrichshain, quasi in 
der alten DDR. Eigentlich wollte sie nie nach 
Berlin, München war immer ihre Lieblings-
stadt. „Aber Berlin bietet so viel, tolle Plätze, 
Bars, Restaurant, Events und so viele unter-
schiedliche Stadtteile, überall tolle Ecken“, 
die sie aber noch immer nicht alle kennt. 
Selbst Berliner sagen, dass es fast unmög-
lich sei, jemals die komplette Stadt so rich-
tig zu kennen. Trotz ihres Wohnorts Berlin 
kommt Lisa aber immer wieder gerne für 
einen Besuch zurück in ihre Heimat nach 
Bocholt. 

Ihre Familie wohnt noch hier und ihr ge-
samter Freundeskreis von früher besteht bis 
heute. Sie ist die Einzige, die Bocholt lang-
fristig verlassen hat. Lisa schwärmt von der 
Geselligkeit in Bocholt. Aus diesem Grund 
gehören die Bocholter Kirmes und der un-
heilige Morgen bis heute zu ihren Pflicht-

terminen. Inzwischen werden ihre Aufent-
halte in Bocholt sogar wieder häufiger, um 
ihrer Verantwortung als Patentante des 
Kindes ihrer besten Freundin nachzukom-
men. Sie freut sich, wenn sie hier ist, aber 
genauso, wenn sie dann wieder zurück 
nach Berlin fährt. Diese gute Kombi aus 
ihren beiden Lieblingsstädten mit B macht 
es aus. Trotz der großen Verbundenheit zu 
Bocholt, könnte sie sich jedoch nicht vor-
stellen, irgendwann noch mal zurück in ihre  
Heimat zu ziehen. „Ginge ja auch vom Job 
her gar nicht“, sagt sie. 

Ihre Leidenschaft für das Schrei-
ben machte sich schon in der Schulzeit  
bemerkbar. Neben dem Schreiben für die 
Schülerzeitung schrieb sie in der 6. Klasse 
bei einem Aufsatz im Deutschunterricht 
eine acht-seitige Fabel. Gefordert waren 
eigentlich nur zwei Seiten. Stolz gab sie ihr 
Werk der Lehrerin, die ihr nicht glauben 
wollte, dass sie sich die Geschichte selbst 
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Geöffnet ist der Skulpturengarten bei gutem Wetter:
Dienstag bis Freitag und am Sonntag ab 14.00 Uhr

Am Samstag ab 16.00 Uhr

KUNSTCARRÉE
Hans B. Hein | Nordmauer 18, 46397 Bocholt | Mobil: 0170 7310409

Advertorial

IT´S SPRINGTIME IM 
SKULPTURENGARTEN

Saisoneröffnung - das 
Kleinod mitten in der City 
von Bocholt öffnet wieder 
seine Türen
Mit dem Skulpturengarten hat 
Hans Hein etwas Einzigartiges ge-
schaffen. Quasi unter dem Kirch-
turm der Liebfrauenkirche befin-
det sich der beschauliche Garten 
von Hans Hein. Das Leben von 
Hans Benno Hein ist von jeher von 
der Kunst begleitet worden. Er ist 
der Veranstalter des KUNSTCAR-
RÉE und hat im vergangen Jahr 
damit begonnen, seinen wunder-
schönen Garten in eine „Outdoor-
galerie“ zu verwandeln und für Be-
sucher zu öffnen. In seinem Garten 
hat er Kunst und Skulpturen mit 
seinem künstlerischen Auge ge-
konnt in Szene gesetzt.

Wir haben uns bereits im vergan-
gen Sommer auf den Weg gemacht, 
um mit Hans Hein zur blauen Stun-
de ein Glas Rotwein zu trinken, 
über das Leben und die Kunst zu 
philosophieren und um fotogra-
fisch die Stimmung im Skulpturen-

garten einzufangen. Kommt man 
durch die Holztüre, an der Nord-
mauer 18, die einfach geöffnet ist, 
dann wird man gleich von dieser 
ruhigen, wie künstlerischen Stim-
mung umhüllt. Übrigens kostet ein 
Besuch dort nicht etwa Eintritt 
… nein, ganz im Gegenteil, denn 
Hans Hein ist ein toller Gastgeber 
und hat immer eine schöne Flasche 
Wein parat stehen, aus der er ger-
ne gemeinsam mit den Gästen und 
Besuchern den Korken zieht. 

Es sind Werke von Künstlern aus 
Bremen, Duisburg, Mühlheim a/d 
Ruhr, Kall (Eifel), Coesfeld, Rhe-
de, Bocholt, den Niederlanden, 
aus Belgien und aus Nigeria zum 
Verkauf ausgestellt. Im Skuptu-
rengarten werden immer wieder 
die Exponate auf der „Ausstel-
lungsfläche“ getauscht, erweitert 
und er dient dazu ein künstleri-
scher Begegnungsplatz zu sein. 
Kulturelle Gruppen, Künstler 
und Kulturschaffende haben die 
Möglichkeit gemeinsame Abende 
im Garten von Hans Hein zu ge-
stalten. 

TEXT UND FOTOS: KIRSTEN BUß

more infos

push the bu�on

https://kunstcarree-bocholt.de
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JETZT NEU!

Patientenparkplatz Südmauer 
und / oder Parkhaus am Nähkasten

+
the
art of 
shock
wave

Laser-24 GmbH 
Königstraße 32- 34

46397 Bocholt
Tel.:  02871 / 185052
Ortho@Laser-24.de

www.Laser-24.de

LAS

Langjährige Erfahrungen belegen, dass mit Hilfe dieses 
Heilverfahrens bestimmte krankhafte Veränderungen an Sehnen, 
Bändern, Kapseln, Muskeln und Knochen, die Ursachen 
Ihrer Schmerzen, gezielt beseitigt werden können.

DUOLITH® SD1 T-TOP »ultra«
SANFTE SCHMERZTHERAPIE DURCH STOSSWELLENBEHANDLUNG!

LASER-24
 GmbH

Seit Juli 2020 wird das chirurgische Team der  
Gemeinschaftspraxis Dörner & Partner durch  
Herrn Majed Dalbah, Facharzt für Orthopädie  
und Unfallchirurgie, verstärkt.

pan: Herr Dalbah, was hat Sie nach  
Bocholt geführt?

Die Praxis Dörner & Partner mit Ihren Stand-
orten in Bocholt und Borken hat als gewach-
sene Praxisgemeinschaft mit familiärem 
Charakter mein Interesse geweckt, obwohl 
es bis zu meinem Einstieg keine orthopädi-
sche Praxis war. Die Symbiose beider Fach-
richtungen, also der Chirurgie und der Or-
thopädie, gefällt mir sehr. Es ermöglicht ein 
wesentlich größeres Therapiespektrum und 
gleichzeitig einen Blick über den Tellerrand 
des eigenen Fachgebietes hinaus. Wir kön-
nen unseren Patienten ein breites, qualifi-
ziertes Behandlungsangebot bieten und fä-
cherübergreifend behandeln. Nach Bocholt 

bin ich gekommen, da ich mir ein ländliches 
Leben wünsche, fernab der Großstädte. Die 
Nähe zu meiner Familie ist mir sehr wichtig. 

pan: Was sind Ihre Behandlungsschwer-
punkte in der ärztlichen Praxis?

Ich bin sowohl chirurgisch, als auch konser-
vativ orthopädisch ausgebildet und tätig. 
Das umfasst die Behandlung einer großen 
Bandbreite an Verletzungen, Erkrankungen 
und Therapien im muskuloskelettalen Be-
reich, von der Halswirbelsäulenproblema-
tik bis zum umgeschlagenen Fuß.

Als zertifizierter Fußchirurg operiere ich 
auch ambulante orthopädische und fußchi-
rurgische Eingriffe, wie z.B. die Korrektur 
von Klein- und Großzehenfehlstellungen. 

Im Bereich der Kinderorthopädie biete 
ich z.B. die Hüftsonografie an, die ich in 
der Kinderorthopädischen Abteilung der 
Klinik in Dortmund regelmäßig durchge-
führt habe. Auch die konservative The-
rapie der Hüftdysplasie (z. B. Tübinger 
Hüftbeugeschiene) kann in vielen Fällen 
ambulant in unserer Praxis durchgeführt 
und betreut werden. 

Majed Dalbah - Orthopäde und Unfallchirurg

VERSTÄRKUNG  
FÜR DAS PRAXISTEAM DÖRNER & PARTNER

Dr. Susanne Dörner (Allgemeinchirurgin) und Majed Dalbah (Orthopäde/Unfallchirurg)  
arbeiten Hand in Hand in der Praxis Dörner & Partner

more infos

push the bu�on

http://www.laser-24.de
https://laser-24.de
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TRAUEN SIE IHREN  
AUGEN?

NICHT NUR FÜR JÄGER!

LASER-24 GmbH

Laser-24 GmbH
www.Laser-24.de 
Königstraße 34, Bocholt 
Tel.: 22 66 26 · info@Laser-24.de

Augenheilkunde ❘ Premium-Augendiagnostik ❘ Ambulante Operationen

pan: Welche Behandlungen 
bieten Sie neben der klassi-
schen Orthopädie noch an?
 
Konservativ biete ich unter 
anderem die Akupunktur an. 
Hier habe ich auch die Zusatz-
bezeichnung der Ärztekammer 
und die KV-Zulassung. 
 
Eine gute Ergänzung der Aku-
punktur ist die Neuralthera-
pie um Blockaden zu lösen 
und Schmerzen zu behandeln. 
Besonders gerne wende ich 
die Triggerpunktakupunk-
tur an, da sie sehr effektiv in 
der Behandlung myofaszialer 
Schmerzen, also Schmerzen 
des Bewegungsapparates, ist. 

Zudem befinde ich mich in 
der Weiterbildung „Manuel-
le Medizin“. Diese werde ich 
voraussichtlich Ende 2021 an-
bieten.
 
Mit der Kombination der Schul-
medizin und den alternativen 
Verfahren bieten wir unseren 
Patienten die Möglichkeit ihre 
Lebensqualität zu verbessern 
und ein optimales Therapie-
ergebnis zu erreichen.

pan: Es muss also nicht im-
mer gleich eine OP sein, wenn 
es schmerzt?

Nein! Mit den breit aufge-
stellten, erworbenen Kom-
petenzen möchte ich eine 
ganzheitliche orthopädische 
Schmerzsprechstunde entwi-
ckeln, die sich sowohl schul- 
als auch komplementärmedi-

zinischer Methoden bedient, 
um möglichst jedem Patien-
ten, die für ihn passende The-
rapie oder die passende Kom-
bination von Therapieformen 
zu finden.

Perspektivisch bin ich für wei-
tere nützliche Therapiefor-
men offen, sofern mich diese 
überzeugen.

Ein Beispiel ist die fokus-
sierte Stoßwellentherapie, 
die zum Beispiel bei Sehnen-
verkalkungen, ansatzbedingte 
Beschwerden und muskulä-
ren Verspannungen eine gute 
Therapieform ist. Hier haben 
wir uns in der Praxis Dörner & 
Partner eines der besten Ge-
räte angeschafft. 

pan: Was planen Sie in der 
Zukunft?

Das Praxisteam Dörner & 
Partner hat mich freund-
lich aufgenommen und ich 
freue mich auf viele Jahre der  
kollegialen Zusammenarbeit. 
Unsere Patienten können von 
jahrelanger Erfahrung in vie-
len chirurgischen und ortho-
pädischen Bereichen, Inno-
vation und komplementären 
Ansätzen sowie fächerüber-
greifender Fachkompetenz 
profitieren. 

MAJED DALBAH
2004-2010

Studium der Medizin  
an der Universität  

Duisburg-Essen

2017
Anerkennung als  

Facharzt für Orthopädie 
und Unfallchirurgie

2017-2020
Fachärztliche Tätigkeit 
im Klinkum Dortmund, 

Schwerpunkt  
Fußchirurgie

2020
Zusatzbezeichnungen 

Spezielle Orthopädische 
Chirurgie und  

Akupunktur

2011
Approbation als Arzt

1985
geboren in Essen

2018
A-Diplom Akupunktur 
(DÄGfA)

2019
D.A.F. Zertifikat  
Fußchirurgie

01.07.2020
Niederlassung  
in der chirurgischen 
Gemeinschaftspraxis 
Dres. Dörner,  
Bongers, Dehn

2011-2017
Facharztweiterbildung 
im Klinikum Dortmund 
Chefärzte:  
Prof. Dr. med. B.-D. Katthagen,  

Prof. Dr. med. C. Lüring,  

Dr. med. J.-P. Stahl

Laser-24 GmbH 
Königstraße 32- 34

46397 Bocholt 
Tel.: 02871 / 185052

Ortho@Laser-24.de 
www.Laser-24.de

LASER-24
 GmbH
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Mrs.Sporty Bocholt sagt mit Outdoor-Training 
dem Bewegungsmangel den Kampf an.

KAMPFANSAGE

Mrs.Sporty Club Bocholt
Kurfürstenstr. 141

46399 Bocholt
02871-2344766

club90@club.mrssporty.de

Die Lockdowns während der 
vergangenen Monate haben das 
gesundheitlich brisante Thema 
„Bewegungsmangel“ noch ver-
schärft. Mediziner befürchten 
weitreichende Folgen wie zum 
Beispiel eine Zunahme der 
Herz-Kreislauf-Erkrankungen. 
Das Ziel sollte jetzt also sein, so 
schnell und dabei so sicher wie 
möglich wieder in Bewegung 
zu kommen. „Wir wollen den  
Frauen in Bocholt einen einfa-
chen und sicheren Weg heraus 
aus dem Bewegungsmangel 
ermöglichen. Deswegen bieten 
wir das Mrs.Sporty Outdoor-
Training 1:1 an“, so Melanie 
Schmeinck, die als Franchise-
Partnerin einen Mrs.Sporty 
Club in Bocholt führt. 

Immer mehr Normalität  

„Das Outdoor-Training findet 
1:1 draußen statt und ist ein 
weiterer erfreulicher Schritt in  
Richtung Normalität. Die Mit-
glieder unseres Mrs.Spor-
ty Clubs in Bocholt nehmen 
selbstverständlich ohne 
weitere Kosten an diesem 
neuen Angebot teil“, er-
klärt Melanie Schmeinck.  
Mrs.Sporty ergänzt mit dem 
Outdoor-Training das Online- 
Angebot, das es seit Beginn der 

Pandemie gibt und das neben 
individuellen Trainingsplä-
nen in der Mrs.Sporty App die 
Plattform Mrs.Sporty@Home 
mit Online-Live-Trainings und 
Webinaren zu Ernährungsthe-
men beinhaltet. 

Ab an die frische Luft –  
gemeinsam in Bewegung 
kommen.
Der erste Schritt zu mehr  
Bewegung und Aktivität ist  
oftmals die größte Hürde. 
Schuld daran kann Verunsi-
cherung sein. Was erwartet 
mich? Macht mir das Training 
Spaß und passt es auch zu mei-
nem Fitness-Level? „Unser Ziel 
ist es, Frauen jedes Alters dazu 
zu motivieren, in Bewegung 
zu kommen und für ihre Ge-
sundheit aktiv zu werden“, sagt 
die Fitnessexpertin Melanie 
Schmeinck. „Wer mitmachen 
will, kann sich einfach telefo- 
nisch bei uns im Mrs.Sporty 
Bocholt anmelden – das ers-
te Training ist unverbindlich 
und kostenlos. Wir freuen uns 
über jede Bocholterin, die teil-
nimmt. Wir versprechen viel 
Spaß und gegenseitige Motiva-
tion, unabhängig von der Wet-
terlage.“

REISEBÜRO DRACHTER

Die AIDA-Veranstaltung findet am 20. April 2021  
um 18 Uhr über Microsoft Teams statt.

An diesem Tag erfahren Sie alles rund um die AIDA Flot-
te, das Plus an Flexibilität bei der Buchung sowie das 
AIDA Gesundheits- und Sicherheitskonzept. Und AIDA 
gibt Ihnen das Versprechen „Mit Sicherheit der schönste 
Urlaub“. Mit seinem geprüften Gesundheits-und Sicher-
heitskonzept sorgt AIDA vor und während der Reise da-
für, dass Sie Ihren Urlaub vollkommen entspannt und zu-
gleich sicher genießen können.    

Die TUI Cuises-Veranstaltung findet am  
21. April 2021 um 18 Uhr über Microsoft Teams statt. 

Hier erfahren Sie alles Wissenswerte rund um die  
TUI Cruises Wohlfühlflotte, das Plus an Flexibilität bei 
der Buchung sowie das TUI Cruises Gesundheits-und 
Sicherheitskonzept. Urlaub so sicher wie zu Hause – nur 
mit Meerblick! Bei TUI Cruises erhalten Sie alles auseiner 
Hand für ein entspanntes und sorgenfreies Reisen: vom 
kostenfreien COVID-19 Test für alle Gäste über die siche-
re An- und Abreise im Gesamtpaket bis hin zu den von 
TUI Cruises vermittelten und organisierten Landausflü-
gen. TUI Cruises tut alles zu Ihrem Schutz während der 
ganzen Reise.

DAS FIRST REISEBÜRO DRACHTER  
LÄDT ZUSAMMEN MIT  

AIDA UND TUI CRUISES  
ZU DEN ERSTEN VIRTUELLEN  

KREUZFAHRT-INFOABENDEN EIN!

Der AIDA-Kundenabend findet am  
20. April 2021 um 18 Uhr über  

Microsoft Teams statt.
Einfach über diesen  

QR-Code /Link anmelden:

Der TUI Cruises-Kundenabend findet am  
21. April 2021 um 18 Uhr über  

Microsoft Teams statt. 
Einfach über diesen  

QR-Code/Link anmelden:

Am besten, Sie sichern sich noch heute Ihre Teilnahme mit 
dem QR-Code. Natürlich können Sie sich auch persön-
lich, telefonisch oder per E-Mail anmelden. Sie benötigen 
lediglich eine E-Mail Adresse an die wir Ihnen am Tag vor 
Beginn der Veranstaltung den Link mit den Zugangsdaten 
schicken.

Leinen los!

Nordstraße 11, 46399 Bocholt | Tel: 02871 22 76 37  
arensmarien-apotheke@debitel.net 
www.arens-marien-apo.de
facebook.com/hebenstreitsapothekebocholt
instagram.com/arensmarienapotheke

AKTION
 

ffp2 – 6+2GRATIS
Wir unterstützen die Schutzmasken 

Verteilung mit 2 GRATIS-Masken 

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

https://drachter.validdns.de/anmeldungen/#/anmeldung/2802c8c0b68103076a616cfd60b20c3d
http://arensmarien-apotheke@debitel.net
https://drachter.validdns.de/anmeldungen/#/anmeldung/0b5f7eab89cb72e38e0d1b26988c3217
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LEBENSRETTUNG  
BLUTSPENDE!

MILLERT // Langenbergstraße 2, Bocholt 

Wussten Sie, dass es in großen Tierkli-
niken Blutbanken gibt? Wie der Mensch 
können auch Hund und Katze einen me-
dizinischen Notfall erleiden, in dem eine 
Blutspende lebensrettend ist. Der Fort-
schritt in der Veterinärmedizin ermöglicht 
inzwischen, dass Blutverluste mit ent-
sprechenden Konserven individuell aus-
geglichen werden können. Was bei einer 
Blutspende beachtet werden muss und 
wie Ihr Tier vielleicht zum Lebensretter 
wird, das erfahren Sie beim Weiterlesen.

Es ist erschreckend, wie schnell und un-
verhofft ein Blutverlust entstehen kann. 
Ursächlich sind Unfallverletzungen, Ge-
burtsstörungen, Blutarmut aufgrund von 
Autoimmunkrankheiten, Gerinnungsstö-
rungen und eine Rattengiftaufnahme zu 
nennen. Schon ein Verlust der Hälfte des 
Blutvolumens kann für den vierbeinigen 
Patienten sehr gefährlich werden. Laut 
einer Faustregel bemisst das Blutvolu-
men bei Katze 5-6% und beim Hund 8-9 
% des Körpergewichts. So besitzt ein 10 
kg schwerer Hund etwa 850 ml Blut und 
schwebt bei einem Verlust von über 400 
ml voraussichtlich in Lebensgefahr. Pro-
bleme bereitet in der Praxis allerdings die 
Abschätzung des wirklichen Blutverlustes, 
da das verlorengegangene Volumen kaum 
gemessen werden kann. Letztendlich muss 
ein Blutbild angefertigt werden, um mit 
Hilfe der relevanten Laborparameter die 
Situation besser einschätzen zu können.
Blut kann nicht künstlich hergestellt wer-
den und es hat nur eine begrenzte Halt-
barkeit. Große Kliniken verfügen über eine 
Blutspenderkartei oder sogar über eine 
eigene Blutbank, auf die im Fall der Fälle 
zurückgegriffen werden kann. Hier lagert 

das Blut von gesunden Spendertieren, die 
vor ihrer Spende ein Checkup durchlaufen 
müssen. Der ideale Spenderhund ist 1 bis 9 
Jahre alt, mindestens 20 kg schwer, besitzt 
einen zuverlässigen Impfstatus, ist frei von 
Parasiten, war in der Vergangenheit nicht 
im Ausland, hat selbst nie eine Blutspende 
erhalten und braucht selbst keine Medika-
mente. Soll eine Katze Blut spenden, dann 
darf auch sie maximal 9 Jahre alt sein, 
wiegt mindestens 4 kg, ohne an Überge-
wicht zu leiden, lebt ausschließlich in der 
Wohnung und ist frei von ansteckenden 
oder chronischen Erkrankungen. Hun-
de dürfen drei- bis viermal und Katzen 
etwa zweimal pro Jahr ihr Blut spenden. 
Die eigentliche Entnahme dauert 15 bis 20 
Minuten und findet über einen Zugang an 
der Halsvene statt. Das But wird in einem 
Blutentnahmebeutel, der Stabilisatoren 
enthält, aufgefangen. Eventuell wird das 
Spendertier zeitgleich mit einer Infusion 
versorgt. Weil frisches Vollblut nur wenige 
Stunden haltbar ist, wird eine Blutkonser-
ve besonders aufbereitet, so dass nach der 
Trennung der zellulären Blutbestandteile 
vom Plasma eine längere Lagerung mög-
lich ist und die Konserven individueller 
eingesetzt werden können.
Analog zur Humanmedizin sollte eine Be-
stimmung der Blutgruppe bei Spender- 
und Empfängertieren vor der Transfusion 
erfolgen. Katzen verfügen über ein AB-
System. Samtpfoten der Rasse EKH tragen 
meist die Gruppe A und Rassekatzen die 
Gruppe B. Es ist bekannt, dass Gruppe-B-
Katzen schon bei der ersten Spende mit 
heftigsten Reaktionen auf Gruppe-A-Blut 
reagieren können. Somit ist eine vorher-
gehende Blutgruppenüberprüfung un-
erlässlich. Hundeblut wird in 12 Gruppen 

eingeteilt, von denen die sogenannte Blut-
gruppe DEA 1.1 eine besondere Bedeutung 
besitzt (DEA = Dog Erythrozyte Antigen). 
Zwar hat der Hund keine natürlichen Anti-
körper gegen Fremdblut, aber es kann zu 
Unverträglichkeiten während und nach 
der Transfusion zwischen DEA 1.1 negati-
ven und DEA 1.1 positiven Hunden kom-
men. Zur Sicherheit sollte also auch bei 
den Hunden eine Bestimmung der Blut-
gruppe erfolgen. Der Universalspender 
trägt das Dog Erythrozyte Antigen nicht 
und ist damit DEA 1.1 negativ, während 
DEA 1.1 positive Tiere ihr Blut nur an eben-
falls positive Tiere geben dürfen.

Nach der Blutspende sollte sich der Vier-
beiner noch etwas schonen und natür-
lich ausreichend trinken und fressen. 
Wer daran interessiert ist, dass sein Tier 
Blutspender wird, der kann den Kontakt 
auf der Homepage größerer Kliniken su-
chen. In der Regel findet vor der Spende 
ein kostenloser Checkup inclusive Blut-
untersuchung statt. Die Gesamtdauer der 
Blutspende inclusive Untersuchungen und 
anschließender Überwachung dauert in 
der Regel eine Stunde. Manche Kliniken 
bieten den Patientenbesitzern weitere 
Aufwandsentschädigungen an. Die größte 
Belohnung ist jedoch das Wissen, einem 
anderen Tier das Leben gerettet zu haben.
Ihnen wünsche ich frohe Ostertage und 
verweise schon jetzt auf meinen Artikel in 
der Aprilausgabe „Die artgerechte Haltung 
der Langohren“.

Ihre Dr. Simone Möllenbeck

HOVESATH 7 · RHEDE 
TEL.: 0 28 72 / 80 33 44 
MOBIL: 0151 / 569 64 364 
WWW.RHEDE-TIERARZT.DE
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WAS SAGEN DIR 
DIE STERNE  

IM APRIL?

Widder / 21. März bis 20. April

 Der April wird ziemlich ruhig sein. Die nützliche Posi-
tion des Merkurs wird die meisten Probleme in deinem 
Leben beseitigen, und du wirst deine Aufmerksamkeit 
auf spirituelle Angelegenheiten konzentrieren können. 

Stier / 21. April bis 20. Mai

Im April 2021 wird die Arbeit keine lästige Pflicht für 
Stier sein, sondern eine Herausforderung. Sie werden 
diese mit einem Lächeln auf Ihrem Gesicht meistern, 
motiviert und voller Energie.

Zwillinge / 21. Mai bis 21. Juni

Am Ende des letzten Monats haben sich die meisten 
Planeten von Süden nach Norden verschoben. Dies be-
deutet ernsthafte Änderungen in den Prioritäten im 
April 2021.

Krebs / 22. Juni bis 22. Juli

Im April 2021 wird Krebs Probleme zu Hause und mit 
der Familie lösen. In diesem Monat treten professio-
nelle Angelegenheiten in den Hintergrund. Das Regeln 
von privaten Angelegenheiten wird notwendig sein. 

Löwe / 23. Juli bis 23. August

April 2021 wird eine Zeit des Zusammenfassens und 
des Schlüsseziehens aus Misserfolgen. Sie werden sich 
auf sich selbst konzentrieren und sich endlich mit der 
Vergangenheit zufrieden geben. 

Jungfrau / 24. August bis 23. September

Du weißt in diesem Monat nicht, was repariert Im 
April 2021 haben professionelle Aufgaben einen 
großen Einfluss auf persönliche Angelegenheiten. 
In diesem Monat wird es besser sein, wenn sich 
der Jungfrau auf Arbeit konzentriert.

Waage / 24. September bis 23. Oktober

Im April wird der Einfluss von Merkur jeden Waage in 
Familien- und Karrierefragen positiv beeinflussen. Dei-
ne Verwandten werden sich einbringen und dir bei der 
Arbeit helfen, indem sie interessante Ideen senden.

Skorpion / 24. Oktober bis 22. November 

Skorpion ist kein sehr emotionales Zeichen, deshalb 
schätzen die Menschen, die darunter geboren sind, 
ihr Berufsleben so sehr, dass sie viel Zeit darauf ver-
wenden und nicht auf die Emotionen ihrer Verwand-
ten achten. 

Schütze / 23. November bis 21. Dezember 

Im April 2021 wird der Schütze mit Problemen zu 
Hause und mit dem Familienleben zu tun haben. Die 
stabile Situation bei der Arbeit lässt ihn erkennen, 
wie fahrlässig er war.

Steinbock / 22. Dezember bis 20. Januar

Der April 2021 wird sehr stressig für den Steinbock 
enden, und professionelle Probleme werden an erster 
Stelle stehen – dies ist notwendig, wenn deine Karrie-
re sich entwickeln soll. 

Wassermann / 21. Januar bis 19. Februar

Im April 2021 wird der Wassermann sich auf sein inne-
res Selbst und die Entwicklung der Spiritualität kon-
zentrieren. Einiges loszulassen und bestehende Ziele 
neu zu bewerten wird viele Veränderungen im Leben 
des Wassermann einleiten. 

Fische / 20. Februar bis 20. März

Im April 2021 wird der Einfluss des Mars deine Ner-
vosität erhöhen, und du wirst keine Geduld bei der 
Arbeit oder zu Hause haben. 
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Wesco, 
Classic Line 
 Vorratsdose

Farbenfroh ... durchs Jahr!

Wesco, 
KICKMASTER 

MAXI - Mülleimer

Smeg, Toaster

Wesco, 
Singel Grandy  - Brotdose
 

Wesco,
Vorratsdose

Wesco, 
Singel Elly - Brotdose

Smeg,
Küchenmaschine

Smeg,
Wasserkocher

24h 
Shopping

hungerkamp-bocholt.de

kostenloser 
Lieferservice
innerhalb
Bocholts

Click & 
Collect

0 28 71 - 41 41

kontaktloser 
Abholtisch 

von 10.00 Uhr bis 
18.00 Uhr

TRAUMWELTEN

Wir planen und realisieren. Rufen Sie uns an +49 2871 6142

NEUE SWAROVSKI 
KOLLEKTION
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Der Goldpreis stieg aufgrund  der 
Nachrichtenlage und der Corona-
Hysterie seit Anfang des Jahres  be-
reits um über 10 % !  Die Rückgänge 
der Aktienkurse an den Weltbörsen 
in so kurzer Zeit sind  außergewöhn-
lich und historisch bisher erst viermal 
vorgekommen! Die Menschen sind 
verunsichert und suchen einen si-
cheren Hafen. Aktuell steht der Gold-
kurs  bei über 1.500,- USD. Damit hat 
sich Gold in den letzten 12 Monaten 
um über 20 % verteuert.  Ein Steige-
rungspotential ist weiterhin gegeben.

Empfehlenswerte Beimischung 
zur Geldanlage

Gold hat den Vorteil, das es meistens 
eine unterschiedliche Kursentwick-

  .tah nessalkegalnA neredna uz gnul
Gold gilt in Krisenzeit als sicherer Ha-
fen. Gold hat sich in der Historie den 
Ruhm als einzige Währung erkämpft, 
die noch nie in der menschlichen 
Geschichte vollständig ihren Wert 
verloren hat. Im Gegenteil. Gold ist 
das Geld, das seinen Inhaber gegen 

schützt.

Aus diesem Grunde empfehlen auch 
namhafte Experten, ca. 10- 15 Pro-
zent des liquiden Vermögens in Gold 

   .riw neliet gnunieM eseiD .negeluzna
Schon J.P. Morgan sagte: „Gold ist 
Geld und nichts anderes!“

Gold als Versicherung für Krisen-
zeiten

Für uns steht der Werterhalt unserer 
Kunden an erster Stelle. Darum ist 
es sinnvoll, physisches Gold beizu-
mischen. Wenn eine Krise, politisch 
oder wirtschaftlich auftritt, ist es wahr-
scheinlich, das der Goldpreis steigt. 
Das konnte man gerade in den ver-
gangenen 12 Monaten sehr oft beob-
achten.  Nachteilig ist allerdings, das 

die Goldpreise in den vergangenen 
Jahren auch immer wieder schwank-
ten.    Man sollte darum also nur Geld 
in Edelmetalle investieren, das in den 
nächsten Jahren nicht benötigt wird.

Unterschiedliche Formen für den 
Kauf

Um in Gold zu investieren, stehen 
mehrere Möglichkeiten zur Verfü-
gung. Sie können Münzen oder Bar-
ren kaufen. Wir bevorzugen den Er-
werb von Barren. Am besten lagern 
Sie das Gold in einem Hochsicher-
heitstresor bei einem bankenunab-
hängigen Anbieter. Sie haben auch 
die Möglichkeit, das Edelmetall zu 
kaufen und selber zu lagern.

Steuerliche Handhabung

Ein weiterer Vorteil ist, daß bei 
einem Verkauf von Münzen oder 
Barren nach einer Haltedauer von 
mindestens zwölf Monaten keine 
Abgeltungssteuer anfällt. Auch die 
Mehrwertsteuer fällt beim Kauf von 
physischem Gold nicht an.

Fazit
Wir empfehlen Ihnen zur Risiko-
streuung bis zu 15 % Ihres liquiden 

Vermögens in Gold beizumischen. 
Allerdings nur, wenn Sie einen lang-
fristigen Anlagehorizont haben. Sie 
sollten diesen Teil des Vermögens 
nicht für den Lebensunterhalt oder 

-
gen. Wir glauben, das die Edelmetall-
kurse auch weiter ansteigen könnten, 
da die aktuelle politische Lage aber 
auch die wirtschaftliche Lage nicht 
sehr positiv ist.

Sie können neben einem Einmalkauf 
in Gold auch monatliche Käufe täti-
gen. Wir beraten Sie gerne zu Ihren 
Edelmetall-Investments. Bringen Sie 
Ihr Vermögen in Sicherheit vor Verfall 
und Kaufkraftverlust!

Der Airbag für Ihr Vermögen
Wie investiert man am besten in Edelmetalle?

Olaf Däcke

Olaf Däcke • EVB-Vertriebs KG • Nordwall 6
D-46399 Bocholt • Fon: 02871 / 21 88-496

•

Besuche pan-bocholt.de 
und abonniere den pan-Bulletin und 

bleibe immer auf dem Laufenden! 
Erfahre mehr über unsere nächsten  

spannenden Projekte rund um unser 
Monatsmagazin. 

pan
BULLETIN

einfach 
immer 

up to date 

BOH-liefert.de

BOH-liefert.de zeigt Geschäfte 
und Gastronomien in Bocholt, die 
einen Lieferservice anbieten.

So kann jeder sicher zu Hause blei-
ben und weiterhin unsere lokalen 
Unternehmen unterstützen.

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

more infos

push the bu�on

https://pan-bocholt.de
https://boh-liefert.de
https://pan-bocholt.de
https://evb-finance.de


Investieren Sie in grüne Ideen, 
die schwarze Zahlen schreiben. 
Werden Sie Sinnvestor.
Setzen Sie Ihr Geld sinnstiftend ein – für Sie und die Generation von morgen. 
Denn Unternehmen, die auf nachhaltige Ziele setzen, gehört die Zukunft. 
Entdecken Sie die nachhaltigen Anlagestrategien von Deka Investments.

DekaBank Deutsche Girozentrale. Quellen Auszeichnungen:  1  Capital-Heft 03 / 2021  2  www.faz.net/Umweltchampions

1 2

Investieren schafft Zukunft.

Jetzt in Ihrer Sparkasse 
oder auf deka.de

more infos

push the bu�on
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